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IDG- 


Lobby az 
IPv6-ért 


Ipari csoportosulás alakult az internet 
Protocol Vorsion 6 (IPv6) népszerű. 
tésére, A közelmúltban létrejött IPvé 
Forum célja, hogy bomutassa a tech 
nológia előnyeit, belvértve a bizton 
ságot, a szolgáltatási minőséget és 
a beágyazott eszközök támogatását 
dolg már 37 cég jelezte, hogy rúszt 
Kíván venni a tórum munkájában, köz- 
túk olyan nagyágyúk, mint a Ciuco, az 
MCI WorldCom, a 3Com, a Microsott. 
a Nokia, a Spánt, az Encsson és a 
japán NTT. A csatlakozni kívánóknak 
meg kell fogadniuk, hogy IPv6-termé: 
keket készítenek, és támogatják a 
technológia széles körű elterjedését 
A tagok szerint már a jövő esztendő 
elején megjelenhetnek az első IPv6- 
termékek, például a frissített útválasz- 
tók vagy az olyan alkalmazások, ame- 
yek lehetővé teszik az átállást a jelen- 
legi, 4-es változatú IP-ról. Szorosan 
együtt fog működni a csoport az IETF. 
tel, amely az új IP.vátozat technikai 
Specifikációinak. kidolgozásáért fele 
lős: a fórum ugyanakkor a piacon lesz 
Szószólója a technológiának. 

A fórum elnöke szeint edőig legn- 
kább a gyártók és a felhasználók ré. 
széről megmutatkozó közöny és tu 
datlanság ártott a legtöbbet az IPvő- 
nak, A téchnológiai átálás biztosan 
némi időbe telik, így érdemesebb len: 
ne most elkezdeni, mielőtt az IPvá 
hátrányai (ezek közül a legnagyobb a 
kilogyóban lévő IP-címek) a gyakor- 
latban is megmutatkoznának. A mobi; 
"eszközök terjedése például jó ok le- 
het az IPv6-ra való átállásra: ezeknek 
ugyanis egyedi IP-cím kell, ez peág 
a jelenlegi rendszerben túlságosan is 
komplikált. IOGNS, Framingham) 
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alószínűleg jó néhány emberre 
alaposan ráijasztett Bruce Schneier 
a útkosítás elismert szaktekintélye 
amikor egy konferencián kijelentet 
1e: a ütkosítást (kriptográfiát) hasz. 
áló termékek és rendszerek több. 
nem biztonságos, és a legtöbb 
(kosítási termék teljesítménye el 
marad attól, mint amit az érdekeltek 
hírdetnek róla. Ezér ő inkább azt ta 
nácsolja a vállalatoknak, hogy erős 
véletlenszám-generái 
nosságra hozóti nem egyedi algarit 
musokat és titkosító protokollokat 
használjanak. 

Schncier szerint nem könnyű meg: 
különböztetni a rossz títkosítóeljá 
rűsokat a jó titkosítóeljá 
biztonsági termékekben. Ó ezt alig 
hanem tapasztalatból is tudja: a té 
máról könyvet is írt, és nevéhez fű. 
ződik a Blowfish, a Twofish és a 
Yarrow algoritmus kidolgozása. A 
termékekben lévő hibák megtalálá- 
sához szakértő tesztelésre van szük: 
ereket gyákran ala: 
pos ellenőrzés nélkül hozzák for- ! 
galomba. 

Béta-tesztek során soha nem le 
het biztonsági lyukakra ráakadni 
mondta a konferencia hallgatóságá- / 
nak, Schncier úgy véli, elszomorító ! 
a helyzet: hibák gyakorlatilag 
szoftverek minden porcikájában ta 
lálhatók, a fenyegetettségi modell; 
ben (threat model), a tervezésben, 
az algorítmusokban és protokollok 


rokat, nyilvá. 


ásoktól a 


ség, de a szof! 


Közös 
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ban, a megvalósításban, a konfigu. 
rációban, a kezelőfelületben, a fel 
használási eljárásban ] 
Általában nem támasztható alá jó [ 
indokokkal egy új v 
ságra nem bozott algc 


y nyilvános. 
ritmus hasz- [ 


nálata egy régi és jobban kielemzett 
helyett — mondja Schneier. Még 
kevésbé van szükség az egyedi al 


tette hozzá. Szintén 
hozzájárulhatnak egy rendszer bizton: 


goritmusokra, 


ságának aláásásához a nem megfe 


lelő véletlenszám-generátorok. munt 


címtárszabvány 


Ipari csoportosulás alakult Dírec- ] 
tory Interoperability Forum néven. 
A nagynevű cégeket - IBM, Novell, 
Lotus. Oracle, ISOCOR, Dat: 
nectian — tömörítő szervezet olyan ! 
nyílt szabványokat akar kidolgozni, ! 
amelyek elvezetnek a címtár alapú / 
alkalmazások . együttműködéséhez; 
ez pedig kulcsfontosságú lehet 
elektronikus kereskedelem és az ín 
temetes alkalmazások elterjedésének 
szempontjából 

A httpollwwwadirectoryforum org 
címen megtalálható szervezet az 
LDAP alapján torvezi fojlett nyílt 
címtárak kidolgozását. 

Egyik fő céljuk, hogy egy nyílt 
círmárhoz írni bármilyen alkalmazás 
mindenképpen . együttműködjön a 
többi címtárral, függetlenül. annak 


on 
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gyártójától. Ha hiányzik a kompa 
tibilítás 
vően nőni, vélik az alapító tagok 

Első lépésként közös API-készle. 
ter dolgoznak ki különféle címrá 
raikhoz, hogy közös nevezőre hoz 
zák őket. Az API-k kidolgozásában 
külcsszerep jut majd az XML-nek. 
Noha a tagok közösen dolgoznak / 
majd, mindegyiküknek 
lesz saját kíterjesztéseket írni a cím 
tárakhoz 

Hiányzik a tagok listájáról a Mic 
rosoft és több más fontos cég ís 
például a Sun. Egyelőre egyikük / 
sem ígért támogatást a fórumnak, ) 
annak képviselői megkeresték őket. 
És szívesen vennék részvételüket 
Viszont a Microsoft az LDAP- tá 
mogatja. (IDGNS, Boston) 


a piac mem fog számotte 


lehetősége 


. Szakértő disztribútor a teljesség igényével. 
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véletlenszerűen gen 
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encián részt ve 


1999. JÚLIUS 29 


Nem biztos, ami titkos 


Megvannak 
a regisztrátorok 


Tizenöt együnműködő partnert vá 
lasztott doménnév-regisztrációra a; 
ICANN. A világ több térségét rep 
rezentáló cégek a mostani tesztek 

Í ben részt vevő öt másikhoz csatla 


koznak majd; erre még júliusbs 
kerül. Az ICANN a későbbiekber 


másik céget is megbíz a re 


rációval. A mostani 15 vállalat ke 
zül kilenc az Egyesült Államokbó 
való, kettő közel-keleti, három eu 
rópai, egy pedig távol-keleti. A több 
mint egy tucat cég a következő: Af 


Erősítendő jelenlétét a UNIX. 
Windows NT-piacon az IBM júliu 
12-én bejelentette, hogy megszüle 


tett a megállapodás: $10 millió dol 


lár fejében létrejón a 
Segventtel 
Amennyiben az állami 
stületek éx a részvényesek ís 
hozzájárulnak a két cég egyesülésé 
hoz, úgy az IBM forgalmazza majd 
a Seguent kiszolgálóit, s a cég tech. 
nológiáit integrálják az IBM-termé 


ég főziója a 


iníty Hi 38 
Nerwarks (K N. L 
nel); EPAG Enter-P 

dia (NI 

pán); ToalWeb 

Királ Wortd-N 


. Az IBM-é a Seguent? 


az IBM köztesszof " 
biztosít a jövőben a Segu k 
vonalának 

A két cég már 1998 októt 
együtt di projek 
ten, s ennek eredménye majd 
lyan UNIX  opcrác: dsze 
lesz, melyet mind az IBM 64 bite 


i pedig az Int 


architektúráján, mir 


Meroed proces 
XGNS. B. 
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KONFERENCIA 
A mottó: tudás — hatalom 
"Zimányi Katalin) 4. oldal 
2000 a Novellnél 
(Kelemen Zoltán) 4. oldal 
PIAC Négy keréken és két lábos 
Több mint alkalmazás — Scala ez. L00 9. oldal 
(Schopp Arila) 5. oldal 
Változások a kormányzati 
informatikában Nő a forráskíhelyezés 
(Révész Gábor) 6.oldal szerepe az autóiparban 
Ássuk be magunkat (Mártonffy Anilaj 10, oldal 
a hálózati gazdaságtanbat — Webbel az autótolvajok ellen 
DigaT! (Messica Davis) 10. oldal 
(Mártonffy Arrita), 6. oldal 
Információtechnológia 
És befektetési kockázat HARDVER 
(Mártonffy Attila) 14. oldal) HÍREK 15. oldal 
Új rendszer a központban Újabb kezesbárányok — 
és a fiókokban — Három kéziszámítógép 
Budapest Bank (Krizsán György] 15. oldal 
(Révész Gábor) 14. oldal 
s MILLENNIUM 
VEZÉRCIKK HÍREK 17. oldat 
Közművész PC-tippek 
(Sziebig Andrea) 6.oldal (Kelemen Zoltán) 17. oldal 
Kétezer — máshonnan 
(Kelemen Zoltán) 17. oldal 
TÁVKÖZLÉS 
HÍREK 7. oldal 
Internetes céget vett az UPC KARRIER 
(Mallász Judit) 7.oldal (Ravasz taktika fölfelé, 
PanConnect humánus agresszívítás lefelé — 
(Mallász Judit) 7.oldat (Czinege László, 
Nem engedhető meg HP Magyarország 
a monopólium — (Mártonffy Artita) 20. oldal 
HTE-konferencia 
(Mallász Judír) 7.oldal 
Lesz-e Telekom Budapesten? GAZDASÁG 
(Maltász Judit) T.oldal ] HÍREK 21. oldal 
Tankónyv és tudakozó — Matáv Az ERP még nem ment ki 
(Révész Gábor) 7./oldal (  adívatból 
(Mártonffy Arrita; 21. oldal 
1tt a szöld" számítástechnika — 
TÉNYEK ÉS TRENDEK Hardver-újrafeldolgozás 
Kevés az internetmilliomos (Mártonffy Attila) 21. oldal 
(Zimányi Katalin) 8. oldal 
Előzetes 22. oldal 
NÉGY KERÉKEN 
HÍREK 9. oldal) Részvényártolyamok 
Ex oriente lux, 45 
ietyőregler KENE az amerikai tőzsdékem —— 22. oldal 
BMW 5204 
(Mártonffy Attila) 9. ota) Impresszum 22. oldal 
Órangyal a kocsiban 7 
(Mártonffy Attila) 9.oldat ) E számunk hirdetői 22. oldal 


További szolgáltatások: 
" Hardver- és hálózati elemek ellenőrzése 


" Bevizsgálási tanúsítvány biztosítása 


7 Hálózati: és Desktop operációs rendszerek ellenőrzése 


Megoldás 2000 


2000. év analizáló és hibamentesítő Clipper programokhoz 
7 A futtatható (exe) állományokból előállítja a forráskódot 

7 A forráskódon és a kapcsolódó adatbázisokon (dbf) elvégzi a 2000. év analízist 

7 Rámutat a híbás programsorokra, és lehetőséget biztosít a korrekcióra 

" Dokumentálja a rendszer Togikai- és adatstruktúráját 


Ho tesztjeink sarán az ön alkalmazása hibomentesnek bizonyul, 6 bevízsgálás ingyenes 
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A HÉT HÍREI 


Fizetés nélküli szabadságra 
megy Martin Bangemann. 
az Európai Bizottság távköz. 
Jési ügyekért felelős biztosa. 
Erre. gyukortatilag  felszólí 
totta ót a Bizottság, miután 
nyilvánosságra került, hogy 
Bangemann. a volt spanyol 
nemzeti telefontársaság. a 
Telefónica de Espafia vezér. 
igazgatójának tanácsadója 
lesz. Bangemann július 1- 
jén akan kezdeni új miúnká- 
helyén, de az Európai Szer- 
76dés énelmében a bizto- 
soknak mindnddig helyükön 
kell maradniuk. amíg nem 
döntenek utódjukról, illetve 
há a Miniszterek Tanácsa 
egyhangúan úgy nem dönt, 
hogy nem tölük be senkivel 
a posztot Egyes hírek sze- 
rint Bangemann esetében az 
utóbbi változatot követik 
majd. 

A Bizottság ugyanakkor 
meglepetésének adott han. 
got Bangemann űj állásával 
kapcsolatban, A. volt bizto 
soknak ugyanis hivatali ide- 
jük lejárta után ís kerülniük 
kell, hogy érdekellentétbe 
kerüljenek korábbi posztjuk- 
kal. Bangemann ugyanakkor 
kijelentette, hogy soha nem 
járt el a Telefőnica érdeké- 
ben, és új állásában sem 
használ fel semmi olyan in. 
formációt, ami európai tiszt- 
ségviselőként jutott a tido- 
mására a spanyol cég vetély- 
társairól. Amíg nem dönt a 
Miniszterek Tanácsa, a Bi- 
zottság Karel van Miertet 
kérte fel Bangemann felada- 
tainak ellátására. (JDGNS, 
Brüsszel) 


Új piacot fedeznek fel ma- 
guknak olyan  tárolórend- 
Szer-gyártók, mint a Stor- 
ageTek és a HP: szolgálta 
tásként, forráskihelyezés ke- 
retében kínálnak tárterületet. 
A Storugattek július elején 
mutatta. be. Storuge Utility 
programját; ez lehetővé teszi 


a vállalatoknak, hogy a §tor- 
ageTekre bízzák tárrendsze- 
fük felügyeletét; a fizetség 
a megabájok száma szerint 
történik. A szolgáltatást el. 
sősarban olyan cégeknek 
szánják, amelyek gyorsan 
nőnek és sak adatot ket t6- 
Tolniuk, ilyenek például az 
intermetszolgáltatók. 

A Storage Udlíty keretében 
a Storugetek biztosítja az. 
nszes szükséges hardvert és 
szoftvert, valamint vállalja 
a felügyeletet, akár főállású 
szakember alkalmazásával, 
akár távolból. Egyelőre nem 
lesz szonban igazi  közszöl- 
gáltatás", azaz a StarageTek 
nem hoz létre nagy hártértár- 
bankokat, amelyekbe a fel- 
használók egyszerűen be. 
csatlakoznának, és a hasznú. 
lan után fizetnének (mint az 
áram vagy a gáz után). 
Ilyesmit kinál viszont több 
amerikai nagyvárosban ís 
2 StorzgeNetworks: céljuk 
egy olyan megoldás, hogy a 
felhasználónak csak egysze- 
rűen be kelljen dugnin a ki. 
szolgálót egy csatlakozóba, 
És utána ne kelljen foglal 
koznia a tárolással. Így a tú- 
rolás nem befektetési, hanem 
csák folyamatos működtetési 
költség lenne. Ilyesmire ké- 
szül a HP is, azzal a szándék- 
kal. hogy az eddiginél szol- 
gáltatásoriemáltabb 


céggé 
váljék. (IDGNS, San Mateoj 


Távozott az Ericssen 
elnöke 


Lemondott az Ericsson el. 
nök-vezérigazgatója, Sven. 
Christer Nilsson. Elnöki he. 
lyét Kurt Hellstrőnr veszi át. 
míg a vezérigazgatói posztra 
az igazgatótanács elnökét, 
Lars Ramgvistet kérték fel. 
A változásokat az igazgató- 
tanács jelentette be, hozzáté 
ve: a mostani lépések célja, 
hogy növeljék a cég nyere- 
ségességét és biztosítsák a 
hosszabb távú növekedés le- 
hetőségét. Az Ericsson stra- 
tégiája a motil kommuniká: 
cióban elfoglalt vezető sze- 
repére épít, illetve még to 


Budapest, 1146. Hungária krt. 191 
Tel/Fax 321-1539, 343.0088 


GSM: 


(30) 9-428-132 


vább knomátja adadkaamura- 
hátán és imernetés techno 
Tógtátt (Munkatársunázól ) 


Hamarosan pont kerülbez a 
Báan egy újabb 75. millió 
dollásas  kölcsönéről szóló 
megállapodásra, s ez ársz 
gítheti n céget egy nehéz 
Éven", noha Mary Coleman 
verténgzzgató remélt, hogy a 
kölcsön lehívásáta sem lesz 
szükség. 

A mostani, egy bankkonzor. 
ctum által kírált kölcsön alig 
több mint fél éven belül a 
második nagyobb tűkezzjek- 
§ió a holtand ERP-gyánóba 
1998 végén egy amenika be. 
fektetési csoport, a Fletcher 
Intemanonal már beruhánat 
75 millió dotlán a Baznba. 
És további 225 milliós ígért a 
következő három év során 
Ezzel egy időben a cég kép. 
viselés a leghatározotiabban 
cáfolták azokat a híresztelé- 
szket, melyek szerint a pénz 
úgyi nehézségekkel bajlódó 
"céget el ukamák adni 2 Mic- 
osoftnak. Az igazgatóta- 
nács egyértelmű véleménye, 
hogy a Baannak független 
cégnek kellene maradnia 
mondta Coleman. heszzási 
ve: természetesen kötelessé- 
ük mindén ajániatot meg. 
vázsgálm, de jelen pillanat 
ban nincs ..partiképes kérő" 
a környéken. 

Igazából az scm derült ki, 
hogy honnan indult a Micro- 
soft-féle felvásártásról szóló 
pletyka, de annyi bizonyos. 
hogy jótékony hatással volt 
a Baun részvényeinek árfo- 
lyamára. A (rémjhúr hatására 
a részvények ára nyolc hó- 
nap óta nem látott magas 
ságba, 16.5 dollár környéké 
re kúszott, Abban a leztőbb 
szakértő egyetért, hogy a 
Microsaftnak — ahogy ez: 
többezör ki ís nyilatkoztam: 
— egyáltalán mincs sziks 
Te vállalatirányítássszoftv 
gyártóra; ha valaki. sikor 
már inkább az IBM jól 
ne szóba lehetsége 
ként, (Muntotársunksót 
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Jómagam 22 évnyi oktatás terméke 
Vagyok" - ezzel a mondattal indítot 
ta rövid előadását Eric Schmidt, a 
Novell 43 éves elnők-vezénigazga 
tója az Edge99 konferencián. Villa 

oki diplomájáért a Prince 
etemen dolgozott meg, ké 
számítászochankából szerzett 
rnuas Berkeley 


s kizárólag 


ton E 
sőbb 
doktori címet a kal 
tigyetemen. Schmux 
ban a tudás csakis 
akkor hatalom, ha 

Minden jel arra mutat, bogy az 
életkorát, külsejét és üzleti habirusát 
tekintve egyaránt fiatal és lendületes 
ató valóban tud élni a ha 


a pillanat adta lehető 
el. 1997-ben, a 


vállalat életének 


poatján verte 


gal fordította meg 


te a Nc 


2000 a Novellnél 


A 2000. év proolészájáról tartbt részletes 
beszámctót a Noved Magyarország jus 
9-én. Hargízt Zsolt 2 Novell munkatársa 
emerdia hogy obgk addg kugogszta 
a tarmékelkral kzpesolztos követelménye 
"amcszen, tolyamztoszn vzszálja termé 
td. en Proect 2000 cimenei cseltárvési 
gyogyamot állított óssze. Hzegfzai hozzátet 
a. hogy jeleráég orgalmazot teenékaik 
medegyke TOO-rompztbűs a Nzdttare 
1.12. és acrá nagyobb versószámú hár 
túzzét aperációs rendszerekhez még hé 
szamek jevezsokzt 

A Nou a hálózat termékzt jntnért 
séhez három eszközt ajánt az SNP le. 
mezt, tétel égy. 4 IIJEZTÁKSÉB SEYOZT- 
IZATOKAT ÖRIZOGYŰJÓ KOJÉZFOJT ATOT 
akabvaz az ietzematga Főesut menő se 
gdprogrzrzot. amely a hálózat Navet 
eeméjszitatk adata gyújt össze, és 
Adda a Novet Utat álatba közgort- 


Kizárólagos importór 


udunk vele. / 


Edge99 


Amint arról előző számunkban már hírt adtunk, június 27. és 30. között Bostonban rendezte meg oktatási konfe- 
renciáját a Novell. A négynapos rendezvényre a világ valamennyi tájáról érkeztek Novell-partnerek és CNE (Cer- 
tified Novell Engineer) szakoktatók, hogy meghallgassák, milyen irányt szab magának a provól cég a 2000. év kü- 
szöbén, továbbá, hogy kicseréljék tapasztalataikat. A bejelentésekben bővelkedő előadások szünetében arra is 
módunk nyilt, hogy stratégiai és oktatási kérdésekről beszélgessünk a cég három vezető munkatársával. 


) Christopher Stone-t, a Novell stra 
tégjai és vállalatfejlesztési elnökhe 
lyettesét, Schmidt jöbbkezét arról 

( kérdeztük. mi a titka az elnők-ve. 

sérigazgatónak? 

Stone Bostonban, Utah államtól 
távol él, de már korábbról is több. 
szoros ba: 


éves munkakapcsolat 
rátság fűzi Schmidthez. Jelenleg ő a 
második ember a cégnél, így ha 
nem is első, de másodkézből kaptuk 
az információt. Nos. Stone szerint 
az új elnök első és legfontosabb lé 
pése az volt, hogy rövid úton letisz- 
tította a Novell termékfejlesztési 
bbet, de annál 


melynek nyomán megkeresték és 


megtalálták az új főkuszokat. 


lábhoz. Mi az összetevőszől megálzolják, 
hogy mely tzenék kormgzíbűlis. és melyik 
mem, és ernek megfelelően állják ki 2 
szátitój nyizkozzkot, valamit jzetási ta. 
mácsokat adnak A harmadik eszköz 2 
TENacmta melyai kapcsolatban udonr 
ságrak szárit, hogy legéjebb, 2.0-s vér- 
7052 —ár héges szottver- és ardverietárt 
készíteni (dá ez csak 2 Marageííse 
an vot lehetséges). 

A szpótágékezsztón bemutatták a Greer 
ich Miazrtrve álta gyártott Check 2000 
areverssű segédprogram működését. A 
grograra tesztel a BIXOS-L az OgecáGós 
rendszer, keártba vez! a gápen eelye. 
De MALTAZ ASOR, MARÓ ÖSSZNNASOTÁT 
Ja zzt egy 5000 szodvert tartaimaró lező 
"al, Ez tött sajpos csak általánosan is. 
mert szottvorekot tartalmaz, Így a saját 
ajezzsássó vagy a kövészk zmert szeft- 
"veruk evetályan nem sokat segit. A Check 


Fax: 06 (22) 417 310 hi 


EPSON tl 


NI 06 (23) 415 295 


Arccal és harccal az intemet felé 
vette az irányt a Schmidt vezette 
csapat. Harc ez a javából — mondja 
Stone -, mert olyan erejű ellenféllel 
kell megmérkőzni a pincon, mint a 
Microsoft, 


ás (a Network 
9 NDSI esetében 
években mérhető a tochnikai elő- 
nyűnk, de úgy vélem, nem ez a leg; 
fontosabb. It a döntő. momentut 
az, hogy megpróbáljuk valamenn 
lehetséges . platformra. kűi 

NDS-t. Még Windows NT-re is, hi- 
szen Mierosoft-felhasználók milliói 
nak jelen a mai információtech 
ológiai piac 
Stone szerint Schmidt zsenialitása 
egyrészt abban rejlik, hogy kihasz: 
Dálta azt az időelőnyt, amelyet a 
Windows 2000 elhúzódó fejlesztése 
adott, másrészt abban, hogy — elő- 
deivel, de különösképpen az alapí 
! tó-elnök Ray Noordával ellentétben 


— eltérnek egymástól, Sok vállalat hasz 
nál még 23, 3.11, vagy 4.1 verziószámú 
termékeket, a felkészülési idő csökken, a 
tetzdtat pedig nagyon sokrétű. A piaci ígó- 


nem feltétlenül, és nem minden: 
Áron. megmérkózni, hanem együtt 
létezni szeretne a piscon a Micro- 


Eric Schmidt, a Nov 


Softtal. Ezt látszik megerősíteni a 
vezérigazgató bostoni előadásának 
záró mondata is: , A Microsoft nem 
az egyedüli nyertes a piacon, a ver- 
senytársaknak még éppoly jól me- 
het az űzlet." 

A NerWarc 5.0 tagadhatatlanul si- 
kertörténetet írt: piacra kerülése óta 
meredeken futnak fel az eladási mu- 
tatót. James Pattínsom, az EMEA 
(európai, közel-keleti és afrikai) ré. 
gió értékesítési igazgatója elmond- 
ta, hogy míg a NetWare 4.0-nak két 
éz fél évre volt szüksége ahhoz, hogy 
elérje és meghaladja a korábbi ver. 
zó eladásából származó bevételeket, 
addig az 5.0 alíg 6 hónap (!) alatt 
tette meg ugyanezt az utat 


Jó diák holtáig tanul 


Richard A. Nortz, a Novell ügyfél 
szolgálati üzletágának rangidős el 
nökhelyettese azzal biztatta a konfe- 
rencia résztvevőit, hogy a NetWare 


6 1200 dpi osztály 
9 40 000 lap/hónap 


0 8 MB (40 MB-ig bővíthető) memória 
6 opcionális hálózati illesztés 


elnök-vezérigazgatója 


5.0 és a belőle .kicsomagolt", hete 
togén környozeteket támogató NDS 
Piaci sikere rendkívül jó lehetősége. 
ket nyújt az ezekre a lormékek. 
re épülő Novell oktatási szférának. 
..Felső határ a csillagos ég" — mond, 
ta Nortz tréfásan, hozzátéve, hogy 
csupán felesége vásárlási és hitel. 
kártya-lcapasztási tempója múlhatja 
felül eme szegmensek) növekedési 
ütemét 

A bostoni bejelentések élén a Cer 
tificd. Directory Engineer képzési 
program állt, Az információtech 
nológiai ipar történetében ez az első 
olyan oktatási program, amely kife 
jezetten a címtár köré épül, Újdon 
ságszámba megy az is, hogy most 
először — a .Novelt Practicum" 


(Fotó: JDGNS Image Bank) 


technológia segítségével — lehető. 
ség nyílik arra, hogy távolról, élő 
címtárkörnyezetekbe való betárcsá. 
zás útján teszteljék a hallgatókat 
(Zárójelben jegyezzük meg: a No- 
vell Practicum módszerrel tesztelt 
hallgatóknak évente meg kell újíta 
ni bizonyítványukat. Ugyanez érvé 
nyes azokra is, akik a NetWare 5.0 
üzemeltetéséhez frissítik fel ismere. 
teiket) Az Egyesült Államokban 
már novemberben kapható lesz a 
Certified Directory Engineer kurzus 
anyaga, az élő távtesztelés pedig a 
jövő év elején indul el. 

Olyan szakemberek számára, akik 
nem növelles háttérrel közelítik 
meg az NDS-t — például, mert Mic 
rosoft Certified. Systems Engineer 
(MCSE) vagy más képzésben része 
sültek —, a 910-es kódszámú tanfo- 
lyamot kínálja a Novell (a tanfo 
lyam címe; NDS for NT Profes 
sional). 


(Folytatás a 11. oldaton 


EPSON EPL-N1600 


(Gazdaságos megoldás munkacsoportok számára. 


e 16 lap/perc (DIN A4) 


Több mint alkalmazás 


ytelenek dolgozni a vállalatírányítási rendszerek gyártói. Az internet és az 
ényszerítette őket, hogy átalakítsák szoftvereiket, a millenniumi dátum- 
logyan vészeli át ezeket az időket a Scala — egyebek mellett erről is kérdez- 
a cég operatív vezérigazgatóját és Stephen Y. Benfordot, a Scala ECE Hungary ügyvezetőjét. 


Igencsak változó piaci környezetben kén! 
elektronikus kereskedelem terjedése arra ki 
váltás pedig a keresletet szűkítette be. H. 


tük Clement Cohent, 


— Manapság az informatikában 
minden az elekíronikus kereskéde- 
temről szól. Hogyan készül fel erre 
az űj jelenségre a Scala? 

Cohen: Világosan látható, hogy 
az ERP-piacot is az elektronikus ke- 
reskedelem felé fordulás jellemzi. 
Mi Scala. Solutions nevű termékün- 
ket kínáljuk az elektronikus üzletek- 
hez; ez egy olyan eszközkészlet, 
amivel a Scala és a másik fél üzleti 
rendszere között lehet kapcsolatokat 
kiépíteni, A Scalával egyébként nem- 
régiben díjat is nyertünk egy ameri- 
kat, a GartnerGroup által szervezett 
versenyen. Bemutattuk, hogy egy 
Nokia Communicator segítségével 
hogyan lehet telefonon keresztül 
árut rendelni az internetről. Megol- 
dásunk ráadásul többnyelvű, és több 
devizát is képes kezelni. Ezeknek 
Köszönhetően lett a Scala.Solutions 
a legjobb ,E-commerce enabling 
application", azaz az elektronikus 
kereskedelmet leginkább. elősegítő 
termék, 

Mindez azért is nagyon fontos 
számunkra, mert a cég egyik jelsza- 
va; megnyitni a kapukat a globális 
kereskedelem előtt". Én most azért 
ís jöttem Magyarországra, mert sze- 
rintem az internet és az elektronikus 
kereskedelem a magyar cégek szű- 
mára is módot ad arra, hogy Ki- 
lépjenek a világpiacra. 

Nagyon. fontos megértetnünk a 
magyar vállalatokkal, . valamint a 
kormányzattal és egyéb lényezők- 
kel, hogy ez a lehetőség egyszeri, és 
különleges alkalom. Mindenkinek 
szeretnénk megkönnyíteni az elekt- 
ronikus kereskedelem világába való 
bekapcsolódást. 

- Hogyan bátorítják az elektroni- 
kus kereskedelem használatát? Hi. 
szen Magyarországon még nem na- 
Ryon ismertek a lehetőségek, és a 
tömegmédiából tájékozódóknak meg- 
leketősen torz elképzeléseik lehetnek 
az internetről. 

Cohen: Azzal próbálunk hatni a 
vállalatokra, hogy nem a technaló- 
kát, hanem az alkalmazási lehető 
ségeket mutatjuk be nekik. Konkrét 
megrendelések alapján készítettünk 
mintaalkalmazásokat, melyek valós 
vállalati igényeket kielégítő megol- 
ások, Az egyik ilyen, egy többek 
között méretre készített rolókat ís 
forgalmazó, lakberendezési cég szá- 
Mára készült, Ez azért is érdekes, 
mert öbben a megoldásban együtt 
van a vállalatok közötti, illetve a 
végfelhasználók felé irányuló elekt- 
ronikus kereskedelem. A felhasz: 
"áló a cég weblapját megnézve ki. 
Válásztja a neki tetszó formát, beírja 
feligss És feladja a rendelést, 

cl a cég nem maga gyártja a 
Tolókat, a Scala. Salutions sögíégt: 
el továbbítja a megrendelést az al- 
vállalkozónak, majd intézi a házhoz 
férrzöta figyel a pontos fizetésre, 
prts Tovább, Ezenközben az úgy- 
bele amátosán nyomon követheti, 
b pray a megrendelése. Ez azért is 

Érdekes Magyarországon, mert 
"za konkrét vállalat Svédország 


Scala 


egy ísten háta mögötti helyén üze- 
mel, a webnck köszönhetően azon- 
ban már Dániából és Norvégiából 
is kap megrendeléseket, azaz olyan 
Piacokat ért el, amire eddig esélye 
sem volt. 

- Milyen platformytratégiát követ 
a Scala? 

Cohen: Támogatjuk a Novell Net- 
Ware-L és a Btrieve-et, de alapve- 
tően a Windows NT-re és az SOL 
Serverre optitnalizáljuk a terméket. 
Az új telepítések döntő többsége 
már Windows NT-s. Általában há- 
rom szóban szoktuk összefoglalni 
TT-stratégiánkat: Microsoft, Micro- 
Soft és Microsoft. 

— Ugyanakkor a közepes méretű 
vállalkozásokat célozzák meg ter 
mékeikkel. Az ő körükben nem elter 
Jedt a UNIX is? 

Cohen: Mintegy két és fél évvel 
ezelőtt megkerestük legnagyobb és 
legbefolyásosabb ügyfeleinket. Ők 
nagyon egyszerűen azt mondták ne- 
künk: . A jövő az NT és a SOL Ser. 
ver. Összpontosítsanak ezekre, és 
felejtsék el a többit." És mi ponto- 
san ezt tetűk. Nagyon világos és jól 
érhető üzenet valt, 

— Az utóbbi időben a vállalatirá- 
nyítási rendszerek gyártói egyre na. 
gyobb figyelmet fordítanak a beszál- 
lítói tánc automatizálására, az úgy- 
nevezett supply chain management 
kialakítására. Mit tesz ezén a terü- 
leten a Scala? 

Cohen: Érdékes dolgot vet fel a 
kérdés. A beszállítói lánc nagyon 
Sokat tárgyalt téma volt úgy 12 hó- 
nappal ezelőtt. Aztán hírtelen jött az 
elektronikus kereskedelem, és most 
gy néz ki, hogy az e-commerce 
stratégia része lesz a supply chain ín- 
tegrálása. Emiatt már sokkal keve- 
sebbet beszélnek a beszállítói lánc- 
ról, és inkább olyan témák kerültek 
előtérbe, mint a CRM, az ügyfél- 
kapcsolatok kezelése. Ez utóbbi ís 
fontos számunkra: most készülünk 
aláírni egy OEM-egyezményt egy 
CRM szoftvergyártóval, erre még 
talán ebben az évben sor kerül, 

—És mú a helyzet a színtén sokat 
emlegetem ezredfordulóval? 

Cohen: Ennek az az érdekessége, 
hogy kapcsolatban van egy általunk 
tapasztalt trenddel, Egyre több nagy 
helyi vállalat vásárol Scalát, és 
nemcsak. Magyarországon, hanem 
máshol a világon is. Ezek a cégek 
korábban rendszerint a sarki fűsze- 
resnél" vettek szoftvert, vagyis he- 
lyi, rendszerint kisebb cégekkel áll- 
tak kapcsolatban, Aztán egyszer 
csak elkezőtek Scalát vásárolni, és 
mi kíváncsiak voltunk, hogy miért 
Ez irányú érdeklődésünkre azt vá- 
laszolták, hogy alapvetően két ok 
miatt váltottak: a millennium és az 
€uró miatt, Ugyanis a holyi szállítók- 
nak nagyon sok problémájuk volt 
— a pénzügyi háttér vagy a szak- 
embergárda hiánya miatt — rend- 
szerük 2000, évre való árállításával. 
A felhasználók felismerték, hogy ha 
a 2000. év ekkora próbatétel a 
szállítóknak, akkor az euró még na 


gyobb kihívás lesz: tudnak-e időben 
szállítani, egyáltalán talpon marad- 
nak-e? Aztán jön a Windows 2000, 
4 SOL Server 7, az Office 2000. A 
változás üteme rendkívül gyors. És 
a cégek rájöttek, hogy jobban te- 
szik, ha olyan szállítót választanak, 
amelyik évente több millió dollár 
költ termékei fejlesztésére; a Scala 
esetében cz 15 millió. 

- Hogyan hatott a Scalára a dá- 
tumváltás, a 2000, év problémája? 
A potenciális vevők többsége elha- 
lasztotta a vásárlást, vagy éppen el. 
lenkezőleg. gyorsan vettek valamit? 
Melyik volt a jellemzőbb az önök 
gyakorlatában? 

Cohen: A piac nagyon világosan 
felosztható az első és a második 
körbe tartozó ERP-gyártókra Az 
előbbiek termékeinek (ilyen például 
az SAP) tipikus telepítési ideje 1 és 
3 év között van. Ezén aztán licenc- 
cladásaik már tavaly év végén zu 
banni kezdtek. A Scala, a második 
körbe tartozó cégként, 3-6 hónap 
alatt tudja üzembe helyezni rend 
szerét. Nagyobb gyártóvállalatoknál 
ez felmehet mondjuk 8-14 hónapra 
ís, de ez a maximum. Ezért aztán 
minket ebből a szempontból egyelő- 
re még nem érintett a dolog, 

Ugyanakkor már látunk néhány 
-Pánikvásárlót", bár egyelőre még 
csak Nyugat-Európában. Nemrégi- 
ben például aláírtunk egy szerződést 
egy francia hotellánccal: 60 szállo- 
dát kell három és fél hónap alatt 
2000-kompatibilissé tenni. Biztosak 
vagyunk abban, hogy fel kell ké- 
szülnünk hasonló dolgokra a közép- 
európai piacokon 15. 

— Egyetért azzal. hogy a Scala st 
kerének egyik titka a rendkívül sok 
nyelv támogatása? 

Cohen: Itt is az nyilvánul meg, 
hogy a globális pinc igényeinek 
akarunk megfelelni. A Scala egyet- 
len piacnak tekinti az egész világot. 
Ily módon a terméknek csak egy 
változata van minden ország és 
nyelv számára. A többnyelvűség 
alatt mi valódi többnyelvűséget ér 
tünk: egyrészt a szoftver egészét le- 
fordítjuk, a sügóval és a kézikünyv- 
vel együtt, másrészt néhány kívétel- 
től eltekintve az egész munkát mi 
csináljuk, nem adjuk ki külső cé- 
geknek. 

Így nem állhat elő az a helyzet, 
hogy a Tegírissebb verzió csak egy- 
két nyelven létezik, s egy nemzet. 
közi cég nem kényszerül olyan vá- 
lasztásra, hogy vagy vár a frissítés- 
sel, vagy eltérő verziókat használ a 
különböző országokban. 

A másik dolog. amit a legtöbb 
ügyfél énékel a Scalában, hogy a 
szoftver megvételekor nem pusztán 
egy termék kerül a bírtokukba. 
Megkapják azt az üzleti tudást is, 
amivel. könzulenseik  rendelkez- 
nek, és az nem elhanyagolható. Itt 
Budapesten van a Scalának egy to- 
vábbképző központja, . egyeteme, 
ahova a világ összes tájáról jönnek 
hallgarók. A 13 hetes oktatás érde- 
kessége a tananyag; nem csupán az 


alkalmazásban szereznek jártassá; 
ot a hallgatók, hanem üzleti folya 
atokat, legjobb gyakorlatokat ís 
oktatunk nekik. A Scalát már húsz 
Éve használják, köztük meglehető- ! 
sen nagy nemzetközi cégek ís. me. 
lyek némelyike több mint százéves 
múltra tekint vissza. Ezek a cégek 
az elmúlt száz évet bizonyos üzleti 
folyamatok tökéletesítésével töltör 
ték. Ez a fajta tapasztalat beépül a 
Scala termékeibe, és ezt ís tanítjuk, 
Vagyis, amikor valaki Scalát vesz, 
vele együtt szakmai, üzleti hozzáér. 
téstis vesz. 

Van egy bevezetési módszerta 
nunk ís, amít kimondottan a közép- 
Vállalatok szárnára fejlesztettűnk ki, 
Ez hat lépésből áll: elemzés, pro- 
jektszervezet létrehozása, adat-elő- ! 
készítés, próbaüzem, átadás. terve. ! 
zés. Nagyon fontos, hogy uz elején 
áttekintjük az ügyfeleink által meg- 
fogalmazott üzleti követelménye- 
ket, célokat, hogy mit akarnak elér: 
mú: kisebb raktárkészletet, nagyotib / 
profitot. nagyobb forgalmat azonos / 
adminisztráció mellett? Vagyis mi [ 
n stratégiai céljuk? Ennek alapján ( 
meghatározzuk a projektcélakat, az 
elvégzendő munka körét, és elké. 
szítjük a költségvetést. Ezek után 
kezdődik a bevezetési munka. 

A Scala nagy termék, És amikor a 
felhasználó kezdi megtapasztalni a / 
funkcióválasztékot, akkor jönnek az 
olyan felkiáltások, hogy jé, ezt is ! 
tudja, hát nekem ez mindenképpen 
kell! Erre mi azt mondjuk, hogy 
rendben, de üljünk -le, és számol. 
junk utána Mennyi időbe telik, 
mennyivel növeli a költségeket, és 
így tovább; ha ezeket megnéztük, 
akkor közösen, írásban megállapo. 
dunk a változtatásokban. Ezt hív- 
juk change controlnak, változásme- 
nedzsmentnek, ami a bevezetés tel- 
jes menetét végigkíséri. Így aztán, 
amikor a munka végére érünk, ak: 
kor időben vagyunk és költségkere: 
ten belül is, mert közben mindig 
megállapodunk abban, hogy merre 
megyünk tovább. 

—It van Magyarországon az 
démia. Eszerint megkülöni 
szerepet játszik az ország a Scala 
életében? 

Cohen: Nagyon fontos számunk: 
m Magyarország, de a többi térség 
beli ország is. Fantasztikus eredmé- 
nyeket értük el ebben a régióban. 
részben annak köszönhetően, hogy 
nagyon korán jöttünk, a helyi nyel 
veket is ismerte a termékünk, meg. 
értettük az itteni üzleti gyakorlatot 
És pénzügyi szabályokat. Ehhez jött 
még az, hogy mi megoldást árul- 
tunk, nem podig csak leszállítotruk 
a szoftvert, és azt mondtuk, viszlát. 
Ezért van az, hogy számos ország- 
ban — így Magyarországon, Romá. 
niában, Oroszországban — a saját 
szegmensünkön belül mi vagyunk 
az elsők. A világon egyébként több 
mint 60 országban 7600 ügyfelünk 
van. 80 ezer felhasználóval. Ma- 
gyarországon közel 2000 a felhasz- 


Clement Cohen 


Van-e különleges stratégiájuk a 
magyar piacon a megcélzott fel. 
használókat, iparágakat illetően 

Benford: Magyarországi . uraté 
giánk abban foglalható össze, hc 
3 bármely iparágban tevéket 
dinamikus cégeket segítsük céljaik 
elérésében. Amit ma att tárunk, az 
nagyon hasonlít ahhoz, amiról Ce 
ment beszélt a külföldi a 
kapcsolatban: a vállalkoz: 
dik felismerni, hogy szükségük 
ilyen eszközökre a verseny 
megőrzése céljából. És e 
mán igaz Budapestre. 
várra. New Yorkra vagy Brüsszel 
Azt hiszem. jó és agresszív piacpc 
lítikát követünk. 

Cohen: Emellett persze 
hány olyán iparág, abol a Scala tr 
díconálisan erős. yen a távközt 
a gyógyszergyártás. az elektronika: 
ípar, az élelmiszeripar. az enez 
ka, a vegyipar vagy a w 
illetve a turisztika E: 
némelyikében 90 százalékos a ré 
szesedésünk. 

Benford: Mag: 
leink összetétel 
megoszlást 


ís hűen tükrözi e. 


— Bővül a magyar piac 

Benford: Igen. Most már egy na. 
gyobb torta szeletcin osztozhatunk a 
versenytársakkal. Amikor pár éve 
elkezdtük a termék forgalmazását. 
még meglehetősen szűk v 
Azóta viszont komoly 
megnőtt a forgalom. 

Cohen: És ezzel együtt jár az 
hogy ügyfeleink igényei egyre ki 
finomultabbak. Itt ís egyre inkább 
az a jellemző, ami Nyugat-Európá 
ban. A Scalánál nekünk megvan az 
az előnyünk, hogy tudjuk. mi 
nik a magyarnál kiélezettebb 
senyt folytató piacokon, így fel t 
dunk készülni arra, mi történik it! a 
közeljövőben. 

— Milyen a tipékus Scala-felhas 
náló? 

Benford: Azt hiszem, a túpikus 
felhasználó változott az évek során. 
Amikor . megjelentünk. M 
szágon, a tipikus vásárló a nes 
közi cég volt, amely a politikai vá). 
tozásokat kihasználva igyekezet az 
itteni helyi piacokon megvetni a ló: 
bát. Idővel a felhasználók össze 
le kiegyensúlyozottabbá vált. Ügy- 
felenk között vannak külföldi tulaj 
donú, de helyben bejegyzett cégek. 
vannak a nagy helyi vállalatok. meg 
a nemzetközi cégek helyi leányvál; 
Talatai. És vannak olyan magyar cé- 
geink ís, amelyek mára már nemzet 
körivé tettek. Vagyis most már az 
ellenkező irányú folyamat ís megin: 
dult 


nálók száma. 


Scbopp Attila 


Már pár hónapja annak, hogy az IBM 
Magyarország levelet írt partnereinek A 


tevél tartalma szerződésfethontás volt, 
mégpedig BCU-ügyben. S bár jogilag 
mem kifogásolható - korrekt — az IBM 
Magyarország eljárása, etikai szempont" 
] bál tóbb felhasználó is elítéli azt. Több. 
mire nem ís a hazai IBM-esekre harag: 
! szanak, hanem magára a Két Óriásra. 
Hisz ők egy világcég szolgáltatását vették 
ji meg. E szolgáltatás bevezetésére, illetve 
a havi támogutási díjra nem kevés pénzt költöttek, z most úgy érzik, 
ezt a pénct kidobták az ablakon. A felhasználók a BCU-s szerződés 
felbontása után válaszút elé terültek: vagy áttérnek egy mátik ínteg. 
rúlt vállalatirányítási rendszerre, vagy maradnak a Libra mellett. § 
persze bárhogyan ís döntenek, fizetniük kell. Mégpedig nem keveset. 
Megszűni egy olyan szolgáltatás, amelyről a felhasználók addig 
csupa jót mondtak, s élvezték minden előnyét. Kitűnő szolgáltatás 
kaptak, kedvező áron. § ennek váratlanul befellegzett. Mit tehet ilyen- 
kor a pórul jár: felhasználó? Szémézhet például a piacon, s feltérké. 
pezheti, hogy milyen integrált rendszerre térhetne át. Persze ezrel 
csak az elvt lehetőség szintjén játszhat. Hisz az IBM Magyarország év 
] közben bontorta fel a szerződést, s így lényegében kizártnak tekinthe- 
! rő a más rendszerre való áttérés lehetősége. Mert 4-5 hónap adatait 
kellett volna áttenni egy másik rendszerbe. S ki vállalkozik erre? (A 
több mint 20 BCU-ügsfélből mindössze egy felhasználó ) Bár az IBM 
váltig állírja, hogy év közben ís nyugodtan át lehet térni az egyik ím- 
tegrált reru rről egy másikra, mégis ebben a helyzetben szinte min- 
denka maradt a Libránál. 5 így nem kell azon sem csodálkozni, hogy 
az ügyfelek többsége úgy érzi az IBM valósággal tálcán nyújtotta át 
ket a Librát fejlesztő Mitro Volán Elektronikának, amellyel lényegé: 
ben kényszerhúzasságot kellett tórmiúk. $ persze tább felhasználó eh. 
hez azonnal hozzáfűzi, hogy az MVE kihasználta a helyzetet, s megle- 
hetősen borsos árat kért a Libra bérleni konstrukciójáért. Ugyanak; 
MVE állítja: sem az átállási díj, sem pedig a havi szolgáltatási 
díj mértékének meghatározásában nem használta ki a felhasználók 
szorult helyzetét. Pont ellenkezőleg" inkább nyomott áron kínálták 
szolgáltatásukat, mert szerettek volna annyi volt BCU-ügyfelet meg 
tartani. amennyit csak lehet. (A sors iránidja, hogy ezeknek az ügyfe. 
leknek a túlnyomó töb ee már a BCU megindulása előtt is Libra 
ügyfél volt.) Év végén azonban kiderül, hogy melyikük marad — im. 
már nem kényszerűségből — a Libra mellett. Persze a helyzet akkor 
sem lesz fehér vagy fektese. Mert lehet, hogy a felhasználó funkciona. 
lításban, árban nagyjából meg lesz elégedve a Librával. De vajon az 
MVE helyre rudja-e állítani a megcsappant bizalma? 

Mi tagadás, a volt BCU-ügyfelek becsapva érzik magukat, Hisz 
most meg kellett venniúk a kiszolgálót, a szaftverfrissítést, ki kellett 
fizetrúük az átállási díjat, a bérteri konstrukciót, továbbá ki kellet 

) képezniük és foglalkostatnáuk kellfetr) Oracle-hőz és Lábrához értő 
szakembert. $ persze az a felhasználó. ati már pórul járr egy világ 
ézgel, még véletlenül sem veszi meg annak kiszolgálóját. Pláne, ha 
ilven szeralt helyzetben nem is annyira gyori és vonzó a világcég 
ajánlata Nem úgy a konkureneiáé Most a volt BCU-ügyfeleknél 
szinte ázsárólag Compag vagy HP tiszolgálóton fat a Libra. 

Pár érvet ezelőtt az IBM meghonosította az informatikai közmű 
intézményét Magyarországon. Ü :tetíleg azonban nem váltak be a Kék 
Óriás számításai És róvid távon nem térúlhetett meg a szolgáltatást 
izénybe vevők befektetése sem. Állítják: nincs arányban a ráfordítá- 

! suk mértéke az IBM által nyújtott szolgáltatásokkai. Több helyen oko. 

[a gondor például az ís, hogy az adartáratat a: adóhatósági el 
lenőrzés számára megfelelő állapotban őrizzét meg. s ezeknek a cé 

geknet ís otr van a nyakán a kétezredik év. 

1 Az természetez, hogy nem lehet veszteséget termelni. Még a nagy 

] IRM-sek sem, Így tehát - túl az Óperencián - elhatározzák, hogy be 
kell csukni a BCU.t Magyarországon. Igaz, ezzel a Kék Óriás — illet. 

] ve magyarországi vátlalata — valószínúleg hosszabb időre elveszti 


kor 


ezeket az ügyfeleket. $ persze az is lehetséges, hogy néhány volt hazai 
ügyfél akár még pert ís indít az IBM ellen ilyen-olyan jogcímen (pél- 
) dáulaz ügyfelet félrevezetése vagy szakszerűtlen szolgáltatás nyújtá- 
!  samiatt4. $ az élet furcsa fintora, hogy esetleg pont olyan kis ügyfelek 
szállnak majd harcba a nagy világcég ellen. amelyek megsegűésére a 

! BCU-t erederileg kizatálták. 
Sricbig Andrea 


Változások a kormányzati 
informatikában 


Július 9-én a Miniszterelnöki Hi 
vatal informatikai tevékenységéről 
tartottak. sajtótájékoztatót a. hivatal 
konferenciatermében, Bártfai Béla, 
a MeH közigazgatási államtitkára 
bevezetőjében a hivatal ez irányú 
céljaként az államigazgatási infor. 
matika koordinációjának továbbfej- 
lesztését emelte ki, amely célról jú; 
liusban kormányhatározat ís szüle- 
tett. A kormányhatározat kimondja, 
hogy a helyi közigazgatási szervek: 
nél szükséges létrehozni a központi 
feladatok. végrehajtását megvalósi 
tó, illetve a helyi feladatok koordi- 
nálását elősegítő szervezeteket, va 
lamint, hogy a nagyobb államigaz- 
gatási szerveknél az informatikai 
folyamatokért felelős vezetőt be kell 
vonni a szervezet legfelsőbb színtű 
irányításába, A. helyi informarikai 
szervezetek feladata nemcsak a szak- 
mai irány megszabása lesz, hanem 
nekik kell, gondoskodniuk a forrás- 
tervezésről is — emelte ki Bártfai. 

Zöldné Roska Marietta helyettes 
államritkár, valamint Magyar Zsu- 
zsanna főosztályvezető a MeH fon- 
tos projektjeiről beszélt. Ezek közül 
jelenleg a legnagyobb a kormányza- 
ti iratnyilvántartó rendszer létreho- 
zása, amelynek feladatait egy pályá- 


zat győzteseként a FrecSofi Kft. vé- 
gezheti el. A rendszer az iktatáson 
kívül alkalmas lesz a dökumentu- 
mok életútjának menedzselésére, az 
íratkapcsolatok . (levél-válaszlevél) 
megteremtésére, valamint az írutok 
archívamokbál való visszakeresésé- 
re ix, Az Irat nevű, moduláris felépí- 
tésű, szabványos adatbázis alapú, de 
egyedi fejlesztésű alkalmazás igen 
erősen kapcsolódik a már megle 
vő X.500-as kormányzati levelező. 
rendszerhez, de használatához szük- 
séges az elektronikus írat, és az 
elektronikus aláírás fogalmának tör 
vényi rendezése is. Ugyancsak a 
projekt részeként egyeztetik az Irat 
és az elterjedt irodaautomatizálási 
rendszerek. követelményeit; teszik 
ezt azért, hogy a megvalósuló alkal; 
mazás környezetfüggetlen legyen. 
Most úgy látszik — fejtette ki Zöldné 
-, hogy a KHVM által felügyelt tör- 
vényalkotási folyamat tervezett le- 
zárása (azaz a törvény megszületé- 
se) számukra túl távoli, ezért egy ad. 
hoc bizottságot hoztak létre, amely 
az államigazgatás számára kidol- 
gozza a szükséges szabályokat. 

Az Irat létrehozásának első fázisa 
december végével ér véget, addig a 
MeH, a Gazdasági, a Népjóléti, az 


Oktatási és a Honvédelmi Miniszté- 
rium kapcsolódik be a rendszerbe. 
Jövőre várható a teljes központi ál; 
lamigazgatás bekapcsolása, azután 
Pedig a helyi államigazgatási szer. 
vek következnek. 

Másik nagy projoktjük a Közígaz- 
katási Információkereső Mintarend- 
szet (Kikeres), amely a jogosult fol. 
használók számára — adatfajtánként 
változó elérési jogosultságot keze- 
16 — adattárház létrehozását célozza 
meg. Ez a munka jelenleg a foga- 
lomtár tartalmának meghatározásá- 
nál, illetve a mintarendszer felépíté. 
sénél tart. A két nagy projekt né. 
miképp hat is egymásra, § erre a 
projektre épül egy kisebb feladatot 
megvalósító rendszer, a Metatér is, 
amely az államigazgatási szempont- 
ból fontos térinformatikai adatok 
gyűjtőhelye lesz; a rendszer első 
változata már elérhető, 

Gazdálkodási vonatkozású kérdé. 
seinkre válaszolva Zöldné elmondta, 
hogy a MeH informatikai és távköz- 
lési célokra idén mintegy 680 millió 
forintot fordíthat, amelyből a három 
év alatt megvalósítandó Irat rendszer- 
re idén 90 millió forit jut, és a to- 
vábbi években is komoly költségek- 
kel számolnak. 


Ássuk be magunkat 
a hálózati gazdaságtanba! 


DigiT! címmel rendezett nemrégi. 
ben továbbképzést a digitális gazda- 
ságról a Carmation Strategic Intemet 
Consulting nevű budapesti tanács 
adó cég. Bevezető előadásában Szek. 
fű Balázs ügyvezető igazgató a 
hálózati gazdaság keretrendszeréről, 
az új médiáról, új piacokról, új tech- 
nológiákról beszélt, továbbá kiemel. 
te a hálózatban rejlő üzleti potenciál 
jelentőségét, ezek stratégiai lényegét. 

Kerti Géza a Kirowski webstú- 
diótól a cégek intemettel kapcsor 
latos kommunikációs stratégiájának 
ismérveit, sajátosságait ecsetelte; 
Kóka János, az Elender Informati. 
kai Rt. vezérigazgatója pedig a ma- 
gyarországi internethelyzetről adott 
értékelést, kitérve a szolgáltatások 
jövőbeli alakulására is. Kóka szerint 
hazánkban évente megkétszerező- 
dik az intemetfelhasználók száma, 
jelenleg 500-700 ezren lógnak rend- 
szeresen a weben; az előfizetők szá- 
ma ugyanakkor mintegy 100 ezerre 
tehető, A szolgáltatói piac 84 száza- 
lékát három társaság fedi le: a Ma 
távNet, az Elender és a Datanet. 

Az üzleti felhasználókról szólva 
Molnár Dáriei, a Camation vezető 
tanácsadója ismertette egy, a Száz 
legnagyobb magyar vállalatra kíter- 
jedő, nemrégiben elvégzett felmérés 
eredményét. Ebből többek közört az 
ís kiderül, hogy bár a cégek 64 szá- 
zalékának van írott infonatikai stra- 
tégiája, . internetstratégiával . mind- 
össze 27 százalékuk rendelkezik. A 
száz vizsgált vállalat közül csupán 
44 van jelen az intemeten, ám a 
"weboldalak többsége ezekben az 


esetekben sem lép túl a brosúra jel- 
legen, azaz minimálisak az interak- 
ciós és tranzakciós lehetőségek. A 
tréningen" sor került az elektroni- 
kus kereskedelem, illetve különbö- 
ző válfajainak definiálására is, ezt 
Geist Éva és Sugár Péter, az IMB 
Magyarországi Kft. munkatársai vé- 


Dig. ib. 
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gezték el, kiegészítve mondandóju- 
kat az IBM e-business megoldásai 
nak vázlatos ismertetésével. 

-úcs Zoltán, a Carnation marke- 
ting-tanácsadójának az e-commerce 
Elobális és magyarországi helyzeté- 
ről szóló előadásából kiderült, hogy 
a fogyasztói bevételek tavaly vitág- 
szerte 4.5 milliárd dollárt tettek ki, § 
ez az összeg 1002-re várhatóan 35.3 
milliárdra ugrik. Arnú a vállalatközi 
webes kereskedelmet illeti, a szá- 
mok itt 4 nagyob- 
bak 1998-ban 74 milliárd dolláros 
forgalom generálódott, ami ÖL Év 


múlva 388. milliárd körül. alakul 
majd. Magyarországon a fogyasztói 
Piacot 70-80 vállalkozás szolgálja 
ki, ezek könyvek, CD-k, értékpapí: 
rok stb. értékesítésével foglalkoz- 
nak. 1998-ban ebből mintegy § mil 
lió forintos bevétel származott, idén 
24 millió várható, 2003-ra pedig a 
forgalom nagysága elérheti a 720 
millió forintot. Az üzleti piacot ha- 
zánkban is erőteljesebb online. áru 
csere jellemzi; az üzleti megoldások 
száma tavaly 10$-re rúgott, s 2009 
ra elérheti a 2000-et. 

Az Oracle intemetgazdaság mű: 
ködését lehetővé tevő megoldásai 
ról, az i-platformról és az i-applics 
tionsról Ágai Szabolcs, az Oracle 
Hungary alkalmazásértékesítési ta 
nácsadója beszélt, majd kerekasz- 
tal-beszélgetés következett Z. Kar 
valics László, TTTK ágazgató veze: 
tésével. A beszélgetés — amelynek 
fókuszában a hálózati polgár, a ,ne- 
tizen" állt — többek között olyan 
kérdésekre keresett választ, hogy 
vannak-e megkülönböztető jellem 
zői ennek a különleges emberfajtá- 
bak, mi a különbség az amerikai és 
a magyar fogyasztó között, illetve 
hogyan lesz a tranzakciótömegből 
felhasználókép, ebből meg üzleti 
stratégia, Az egész napos rendez 
vényt az ActiveMediát képviselő 
Horváth László előadása zárt 
"amely az internet üzleti modelljeiről 
szólt, hangsúlyozva a világháló 
mint stratégiai eszköz jelentőségét. 
§ kiemelve az általa biztosított ver 


senyelőnyt. 
Mártonffy Attis 


vagy 
a.Dutch Tone a France Télécomé, a L- 
beni a Vodatone-é, a Teletört pedig 
2 Bríttih Telöcomá, (IDGNS, London) 


További híreink; 
Wwww.szamítastoohnika hu 


Az IDG Lapkiadó Kft 
irusvédelmét a; 


írus magyarorsz 


selője, a 2F 2000 Kft 


Internetes céget vett az UPC J 


Magyarország legnagyobb kábelte. 
levíziós társasága, az UPC Magyar- 
ország Kft. Nyíregyháza Önkor- 
mányzatától, valamint a Szabolcs 
Szatmár-Bereg Megyei Önkormány 
zuttól megvásárolta a Szab-I-Net 


Az UPC kábeltelevízió 
előfizetőinek száma 


Kht.-t. Az 1996-ban alapított Szab- 
I.Net Nyíregyházán és térségében 
több mint 2§ ezer háztartást lát el 
kábeltelevízió-szolgáltatással. Háló. 
Zátának törzsága már ma is min 
denünt alkaltnas a kétirányú kom- 
muníkációra, s a lakásokig terjedő 
szakaszoknak egyelőre körülbelül az 
egynegyedén tudnak interaktív szól 
gáltatásokat felajánlani, 

Ami a Szab-I-Net kábelhálózatán 
nyújtott. intemetszolgáltatást. illeti, 
jelenleg két, egymástól elkülönülő 
hálózati megoldásról beszélhetünk. 
Az egyik mintegy 50 intézményi 
számítógépes rendszert köt össze, 
miáltal körülbelül 2000 felhasználó 
fér hozzá az intemethez. A másik - 
egy kísérleti rendszer — 30 lakást 
kapcsol kábelen keresztül a világhá- 
lóhoz, Ezen túlmenően a Szab-I-Net 
nagyjából 600 előfizetőnek nyújt 
kapcsolt telefonvonali intemet-hoz- 
záférést, 

A várakozások szerint az elkövet- 
kező két évben a háztartások 10-15 


Magyarország a távközlés terén — a 
vezetékes telefonszolgáltatásban ér- 
vényes kizárólagosság kivételével — 
már ma megfelel az EU elvárásai- 
nak, jelentette ki Katona Kálmán 
hírközlési miniszter a Hírközlési és / 
Informatikai Tudományos Egyesű- 
let 50 éves fennállása alkalmából 
rendezett konferencián. Beszédében 
a miniszter elérendő célként jelölte 
meg a Hírközlési Főfelügyelet teljes 
— nemcsak a piactól, hanem a hír- 
közlési minisztertől való — függet- 
lenségének megteremtését. 

A jogalkotás legfontosabb felada. 
taj között első helyen említette a táv- 
közlési és postai szolgáltatásokat, 
valamint az információs technoló- 
giákat átfogóan szabályozó, a neve- 
zett területek konvergenciáját már 
megfelelően kezelő, új, egységes 
hírközlési . törvény. megalkotását. 
Fontos lépés lesz az EU-hoz való 
csatlakozás során az egyetemes 
szolgáltatási kötelezénség  feltétel- 
rendszerének kialakítása, a nyílt há. 
lózati hozzáférésre vonatkozó EU- 
irányelvek. alkalmazása, a költség 
alapú összekapcsolási díjak. rend- 
szerének bevezetése. Olyan új enge- 
délyezési rendszert kell bevezetni, 


százáléka — 3-4 ezer lakás — veszi 


majd igénybe a kábelhálózaton ! 
nyújtott mternetszolgáltatást Mivel 
ez a megoldás egészen az előfize 
16ig szélessávú hozzáférést kínál, to- ! 
vábbá az imemetezés költségeit a te. ! 
lefondíj nem növeli, az új tulajdonos 
reméli, hogy a kapcsolt telefonyo- 
nali előfizetők közül minél többen 
áttérnek a kábelmodemek használa- ! 
tára, Jelenleg a Szab-I-Net $0 ezer 
forintért (egyszer fizetendő) bocsát 
ja kábeles intemetfelhasználói ren- 
delkezésére a szükséges eszközöket. 
ehhez járul a havi 10 ezer forintos 
használati díj, amiért 600 megabájt- ! 
nyi adat tölthető le a világhálóról 
Az amerikai érdekeltségű UPC 
Magyarország több mint 450 ezer 
budapesti és vidéki háztartásban 
nyújt kábeltelevízió-, valamúni né. 
hány helyen íntemerszolgáltatást 
Ez utóbbi részaránya egyelőre ala. 
csony, ám a cégvezetés reményei 
szerint 5 éven belül — további cég- 
vásárlások és fejlesztések révén — a 
bevételek 30 százaléka az internet 
üzletágból származik majd. Tavaly 


Jubileumi HTE-konferencia 


amely megkönnyíti az új szereplők 
Piacra lépését, ugyanakkor leegy- 
szerűsíti az ellentétes folyamatot is, 
azaz a piacról való kikerülést. El6- 
reláthatólag 2002 körül jelenik meg 
Magyarországon a harmadik generá- 
ciós UMTS mobiltelefon-rendszer. 

A KHVM tervei szerint hama- 
rosan megindulhamak a polgári és 
a készenléti TETRA -szolgáltatások. 
Az utóbbi időben felgyorsultak a dí- 
gítális rádió- és televízióműsor-su- 
gárzás bevezetésének előkészületei. / 
Ugyancsak a közeljövőben várható 
esemény az Antenna Hungária pri- 
vatizációja. 

A konferencián jelen volt és fel- 
szólalt a Nemzetközi Távközlési 
Egyesület (ITU) főtitkára. Yoshio 
Utsumi beszédének középpontjában 
a rövidesen megjelenő, egységes ] 
szabványokon alapuló, harmadik 
gencrációs . mobiltelefon-hálózatok ) 
álltak. A multimédiás szolgáltatáso- 
kar ís nyújtó UMTS-sel az egész vi 
lág egyetlen nagy piaccá válhat, / 
mondta Utsumi. 

Katona Kálmán meghívására ellá- 
togatott a rendezvényre a horvát, a / 
lengyel, az olasz, a szlovén és a 
szlovák távközlési minásztet, vala! 


Matáv 


mint a görög miníszter megbízottja. 
A vendégek kerekasztal-beszéletést 
folytattak, melyen röviden vázolták 
távközlési eredményeiket, speciális 
megoldássíkat, jövőbeli terveiket. 
Elmondásukból kiderült, hogy a ha- 
sonlóságokon kívül számos terüle- 
ten — például a privatizáció állásá. 
ban, a DCS 1800-as tender sikeré- 
ben — jelentős eltérések mutatkoz- 
nak. Horvátországban például csak 
idén indul meg a nemzeti távközlé- 
si szolgáltató magánosítása, Szlová. 


5 milli 
szá 
le 


dollárt kö 


grkct vásárolni. A 1999.te tervezett 
Üsszegből ez ideig £ millió dotlán 
használtak fel. A vásárt 


bor 
lokterében az önkormá tulaj. 
donban lévő kábelelevízió-társasá. 


gok állnak. Hálózataik átépítésére. 
valamint új fejlesztésekre ebben zz 
Évben 84 milliárd forintot szánnak 


Mallász Judit 


PanConnect 


Földrajzilag szétszónan elhetyezke 
46 telephelyek hang- és adatár 
valamint  intranetes alkalmaz; 

) összekapcsoló szolgáltatási v 

) be a PantTel. Az intem 

( alapuló PanConneciez a 


tásba bekapcsolt helyszíneken tele. 
! pített PanConnect átjárákon keresz. 
het igénybe venni. A PanCon 


1 tat 
) nect használatához a szolgált 

foglaltakon túl nincs szükség 4 
bi bérelt vonalakra vagy eg 
teli rendszerei 


kiában pedig már kér DCS 1800-as 
tender zárult sikertelenül. K. 
Kálmán fontos kormányzati fel 
ként emelte ki a monopóliumok le 
bontását, illetve azok újraalakulásá; 
nak megakadályozását Emei k 
csán jó példaként említette a 
3 ivközlési 1 


sát. miszerint tá! 
nem építhet hálózatával párhuzam 
kábeltelevízió-h 


M.J. 


, Lesz-e Telekom Budapesten? 


Korábban már jelzett szándéiet, hogy 


Telefonkönyv és tudakozó 


A Matáv és a Magyar Telefon- 
könyvkiadó Társaság a budapesti te- 
Tefonkönyv 1999-es kiadásának meg- 
jelenése alkalmából a közelmúltban 
sajtóbeszélgetést rendezett a könyv 
mint információhordozó mögött álló 
adatbázis kérdéseiről. 

A két vállalat képviselői elmond- 
ták, hogy nemrég fejeződött be a 
budapesti. adatpontosítási projekt; 
ebben több mint 400 ezer előfizetőt 
kerestek meg levélben, de a tényle- 


es pontosítások száma sajnos nem 


érte el a várt arányt, a többség, azaz 


kább csak kiegészítő ndatait javítot 
ta. Hogy az adatbázis mennyire jól ) 


nyire pontosak az adatai —, az na- 
gyon bonyolult kérdés. Érdekes el- 
lentmondás állhat elő ugyanis a 
szerződéseket nyilvántartó adatbá- / 
7is és az előfizetői nyilvántartás kö- 
zött, ha az egyéni vállalkozók (ne- 
kik — a jelenlegi szabályozás szerint 
- elvileg közületi belépési díjjal kel- ! 


lene telefonvonalat  vásárolniuk) 


! a megkérdezettek 40 százaléka in- / utólag átsoroltathatnák magukat a 


cégnevük alatti megjelenéshez. Át 


sorolás híján viszont a tudakozó na- / 
használható — vagyis hogy meny- ) gyon sok esetben nem talál meg / 


egy-egy keresett céget. 
Érdekes terület az ís. hogy meny- 


) nyire törődnek az előfizetők a sze. 


mélyiségjogi kérdésekkel. A buda. 
pesti előfizetői nyilvántartásból alig 
10 százalék, nagyjából 100 ezer elő- 
fizető kérte azt, hogy adatait ne jut 
tassák marketingcégek kezébe, sőt ! 


szág 1992ben adott othont a venőx 
vénynek; a 2001-as kiállítás helysz nél 
korábban két város neve, Budapest és 
Moszzigva merült tel. 

A töttkár Kztona Kálmánrak - 
gyarország és az ÍTU egyűtműkő 
nek fejjesztésében végzed munkater 
átadta a szervezet Ezüst Emlékérmet 


egyszer megtörtént. hi 
Matávnál reklamált, mert kim: 
valamilyen akcióból: az 
adását pedig évente csupán néhány 
előfizető sérelmezi. Jobb híján szi 
gyakorlatot követik, hog: 
könyvben és az intemei 
sban házszám nélküli címadatokat 
jelentetnek meg, de az internetes tu. 
dakozó mostani formáját csak első 
kísérletnek tekintik; a tapasztalatok 
) alapján. mindenképpen módosítani 
akarnak majd rajta. 

S van a telefonkönyvnek egy har: 
madik formája is: a CD-s változat. 
Ez megvásárolható, sót 10 könyv 
helyett ingyen is odasdják az üzleri 
előfizetőknek. 


a telefon 


R.G. 


csak a tehetséges, átlagon felüli intelligenciáji 


TÉNYEK ÉS TRENDEK 


Éljen a középszer! 


Kevés az internetmilliomos 


Kezdetben, az internetkorszak hajnalán szinte kivétel nélkül minden ipari elemző azt jósolta: ebben az üzletágban 


, kreatív emberek próbálnak szerencsét. Mára azonban már világo- 


san látszik, hogy — a korábbi prognózissal ellentétben — egyáltalán nem a szellemi elit sajátította ki a világhálót. A 
webvállalkozók tekintélyes hányada nagyon is átlagos képességű személy. Egy valami kapcsolja össze ennek a 
tábornak az alsó és felső végét: csaknem mindenki azonnal és roppant mód meg akar gazdagodni. 


CNN Moneyline korábbi fő. 
A nöke, Lou Dobbs szintén azok 

közé tarozik, akik azt hitték. 
azonnal. milliomosok lesznek. ha 
internetes. vállalkozásba kezdenek. 
Úgy látszik, hiába tapasztalt pénz; 
ügyi szakértő valaki, nem feltétle. 
núl képes felméri saját lehetőségeit 
és. korlátit Dobbs nem termelt 
nyereséget, mint ahogyan sokan 
mások sem tudnak elmozdulni - jó 


csetben — a nuliszaldóról, 
Piackutatói vélemények szerint 
onban ma nem ns annyira a nyere. 


tos, mint inkább az. 
cssük lábunkat az inter. 


netrénában. és lehetőség 
napra bővítsük pia 


Pontosan. e 


Sésünk 


rt van az, 
ho cégek 
létszámu. 


kat, ki 


Bizonytalan befektetők 
A jövőbe fektet be az, aki ma vál 
lemetiparban elkönyvelt 
szteséget — állítják egyesült álla 
mokbeli piaci szakértők. Ugyanak; 
szerint azt ís hozzáteszik, 
vel kötelező lesz profitot 
hiszen a tőzsdei befekte. 
(Az amerikai 
Óó  webvállalkozások többsége 
rögtön a tőzsdére vonul ) 

Míg korábban az a szemlélet ural 
kodot az értékpapírpiacon. hogy vá- 
ogatás és feltétel nélkül befektettek 

egnevesincsebb" internetes cé. 
gekbe is. mára megtorpanni látszik 
cz a trend. Egyre keveszbb pénzem 
ber hajlandó olyan vállalkozásba ín- 
vesztálni, amely gyenge alapötlet 
köré épül, vagy amelynél a kezdet 
kezdetén lehet sejteni, hogy csak a 
távoli jövőben fog nyereséget ter 
melni Végtére ís nem lehet minden 
ki sikeres böngészőfejlesztő, vagy 
az Amazon comhoz fogható online 
kereskedő. A vérszegény, vagy a 
nagyon könnyen másolható ötletek 
re alapozó internetes cégeket a piac 
öli meg. Előfordulhat persze olyan 
hogy valamelyik 
yhal (a Yahoo, az Amazon com, 
az AOL, az eBay vagy a Netscape 
felvásárolja ezeket a vállalkozáso- 
n vonzáakorthe fogta 
reríti őket, hogy színvo- 
malaszbb tevél 


Tencsés eset 


érkezik meg a felmentő sereg, élet 
pályák tömek derékba, webálmok 
szállnak el, csorbát szenved a mun 
kzerőpiac, ráadásul rengeteg feles. 
legesen elvesztegetett idő rontja az 
intemetvállalkozás egyenlegét. Piac- 
Kutatások adatai azt mutatják, hogy 
az elmúlt tíz évben csak minden ti 
edik kezdő webvállalkozás bízo- 
nyult sikeresnek, és a kockázati ló. 
kések szemszögéből nézve százból 
csupán öt intemetvonatkozású üzle. 
ta ötlet volt életképesnek tekinthető. 

Ennek ellenére hónapról hónapra 
ezrével születnek az újabb tervek; 
neves amerikai egyetemek és üzleti 
iskolák hallgatói indítanak inteme: 
tes. vállalkozásokat, 
információtechnológiai ipar egyéb 
ktorai nélkülözni kénytelenek 
Számos egyesült államokbeli 
nagyvállalat szembesül azzal a prob- 
lémával, hogy elveszti máskülön- 
ben megbecsült. jól fizetett mene- 
dszreit és más beosztású alkalma: 
zottait, csak azért, mert azok nem 
tudtak ellenállni az esetleges gyors 
meggazdagodás lehetőségének. 

Túl sokat kockáztatnak a pálynet- 
hagyók? Arról már szóltunk, hogy 
nincs baj akkor, ha Amazonék és 
társaik veszik meg az intemetipar 
kezdőit. Sót, előfordul olyan eset is, 
nem is ritkán, hogy egy tökéletesen 
hagyományos profilú vállalatnak 
van szüksége intemethez értő team- 
re, és hajlandó felvásárolni az egész 
céget. Framinghamben azonban úgy 
látják, hogy túl sokan maradnak 1a- 
laj nélkül egy-egy sikertelen inter 
netkaland után. 

Ugyanakkor az amerikai Keres: 
kedelmi Minisztérium statisztikái 
azt mutatják, hogy növekvő a keres- 
let az IT szakemberek széles körére. 
William Daley miniszter azt jósolja, 
hogy 2006-ra legkevesebb 1.3 mil. 
1ió új IT alkalmazottra lesz szükség; 
körülbelül 1.13 millió új álláshely 
jón létre, és hozzávetőleg 240 ezet 
főnek kell pótolnia a pályáról távo- 
16. vagy kiöregedett szakértőket. 


Kaméleonstratégia 


A Massachusztis állambeli Cam 
bridge-ben működő Giga Informa 
tion Group szerint nem minden az 
agilítás a ma intermetgazdaságában 
Kamélcont meghazudtoló színvál; 
tásra van szükség; a vállalati atraté. 
sát akár kéthavonta át kell dolgozni 

legyen szó a General Motorsról 


és emiatt az 


Megnyílt Magyarország első olyan számítástethnikai áruháza, 


vagy egy közönséges online fűszer. 
boltról. 

Gig Graham, a Giga elemzője 60 
napos ciklusról beszél: ilyen perio- 
dicítással kell újragondolni a cég 
stratégiáját, mégpedig az ügyfelek 
€-mailen érkező visszacsatolása, il- 
letve a webhelyen mért: megelége: 
denségi mutatók. alapján, Azok a 
cégek, amelyek nem reagálnak kel. 
16 sebességgel, inkább előbb, mint 
utóbb kiesnek a versenyből: termé. 
kért és szolgáltatásért más honlapot 
keres fel az intemethasználó. 

Elizabeth Rose, a BMG Direct ne. 
vű w York online zenei kiub 
elektronikus kereskedelemért és sín 
régiai tervezésért felelős elnökhe. 
lyettese azt mondja, nem túlzás a 
Giga szakértője részéről a 60 napos 
ciklus említése. Rose tapasztalatai azt 
ák. hogy amennyiben leg- 
alább kéthetente nem újítja fel we- 
bes termékkínálatát, elpártolnak tő- 
le az ügyfelek. A BMG jelenleg 
elég szép előfizetői táborral dicse- 
kedhet: 1.8 millió online ügyfelet 
vonz, akik naponta kapják meg a 
felfrissített kínálati étlapot. 

A Direct Hit Technologies imter- 
netes keresőgépeket értékesít a vi- 
lághálón, és azt állítja magáról, 
hogy naponta vagy féltucat új ter- 
mékverziót jelentet meg. Nem cso- 
da hát, hogy Gary Culliss, a Direct 
Hit alapítója, s egyben technológiai 
főnöke nemrégiben azt nyilatkozta: 
náluk csupa soha véget nem érő 
projekt fut. 


Mit fogyaszt a felhasználó? 


Eddig jobbára az intemetipar kíná. 
lati oldalának legutóbbi trendjeit te. 
kintettük át, ideje hát, hogy néhány 
szót ejtsünk a keresleti oldalról ís. A 
kaliforniai LaJollában. működő In- 
foeads piackutató cég legfrissebb 
jelentése szerint az Egyesült Álla- 
mokban határozott növekedést mu- 
tat az intemeten vásárlók száma Ta- 
valy az Infolkeads által megkérde- 
zetteknek csak alig fele válaszolm 
azt, hogy egyszer vagy többször vá- 
sárolt már a világhálón. Idén a vizs- 
gált populációnak közel kétharmada 
felelt igennel. Mintha csökkent vol: 
na azoknak a száma, akik aggódnak 
az íntemet biztonsága miatt. Miran 
Chu ipari elemző úgy véli, alapta- 
lanok az aggodalmak, és miután az 
online vásárló személyesen ís meg- 
tapasztalja, hogy sem a házát nem 


törik fel, sem más ingóságát nem éri 
kár, ha megadja a hitelkártyája szá. 
mát az intemeten, nő az online ke 
reskedelem iránti bizalom. 

Az InfoBeads tavaly ilyenkori 
felmérése idején 21.8 millió inter. 
netelérésre felkészített PC működött 


Ouíney Market, Boston történelmi piactere 


az egyesült államokbeli háztartá- 
sokban, idén pedig ez az érmék 29.7 
millióra nőtt. Az intemeten vásárló 
amerikaiak közül a legtőbben — 16 
millió PC tulajdonosa(i) — fogyasz- 
tási cikkeket és szolgáltatásokat vet- 
tek. Slágercikknek számított a könyv. 
a virág, valamint az utazási szolgál- 
tatások, PC-t, nyomtatót és más szá- 
mitástechnikai cikkeket nem annyi- 
ra az otthoni, mint inkább az üzleti 
felhasználók vásároltak. 

A kaliforniai piackutató cég fel- 
mérése 11697 egyesült államokbeli 
PC-felhasználó adatait vette figye. 
lembe. (Akit közelebbről, bővebben 
is érdekelnek az InfoBeads vizsgá- 
lati eredményei, annak. javasoljuk, 
hogy látogassa meg a hrp-/fwww 
infobeads com webhelyet ) 


Bizonyára nem én vagyok az egyet- 
len, aki számos Woody Allen-film 
ben találkozott már azzal a fanyar. 
komikus poénnal, hogy semmi sem 
a miénk: az (amerikai) állampolgár 
mindent bérbe vesz. Ruhát, cipót, 
szeretőt, lassan már az alsóneműt ís. 

A bostoni Yankee Group elemzői 
szerint az egyesült államokbeli piac 
hardvergyártói arra számítanak, mi 
több építenek, hogy belátható időn 
belül a felhasználók inkább bérlői. 
mintsem tulajdonosai lesznek a leg. 


ahol az alacsony árak csak egy kattintásra vannak! 


több alapalkalmazásnak. Gopi Bala, 
a Yankee vezető elemzője olyan mo. 
delit képzel el, amelyben a felhasz 
náló meghatározott tranzakciós díj 
fejében használhatja az alkalmazást, 

Bala azt jósolja, hogy az elekt 
ronikus kereskedelem bonyolítására 
alkalmas portálok bérbe adása lesz a 
közeljövő egyik legjövedelmezőbb 
Úzletága, A clevelandi KeyCorp pél- 
dául már jelenleg í5 400 ezer (1) kis 
És közepes üzleti felhasználónak ad 
bérbe belépőoldalt Tizennégy ál- 
lamból toborozták az ügyfeleket, 
akiknek nem mindegy, hogy bizton. 
ságos környezetben  bonyolítják-e 
az elektronikus kereskedést, de pil- 
Iunatnyilag nincs meg hozzá a tech 
nológiai és/vagy anyagi hátterük, 
bogy önállóan, a saját maguk szá- 
mára létrehozzák ezt a környezetet. 


(A szerző felvétele) 


Sajnos, nem tudunk árakat közöl- 
ni, sem közelebbi információt az 
erőforrás-kihelyezés konkrét. meg- 
valósulási formájáról, mindenéset: 
re érdekes elgondolásnak látszik a 
KeyCorp szolgáltatása. Thomas Ku 
charyy, a bostoni székhelyű Summit 
Strategies elnöke úgy tartja, hogy a 
KeyCorp típusú kínálatok esetében 
arról van szó, hogy a piac mestersé. 
esen teremt keresletet olyasmire, 
amire a felhasználó magától nagy 
valószínűséggel. sohasem gondolt 
volna. 

A közelmáltban magam íx Bos- 
tonban jártam, és alkalmam volt vé. 
gighallgatni egy gyakorló online ke 
reskedő előadását arról, miként há; 
romszorozhatjuk meg bevételeinket 
röpke 90 nap alatt, Az előadó vezér 
gondolata az volt, hogy mestersé 
gesen kell igényt támasztanunk az 
eladásra. szánt termék/szolgáltatás 
iránt. Igényt, mi több ellenálthatat 
lan vágyat, ami nem sarkallhat más 
ra, mint mielőbbi vásárlásra. 

Újra feltaláltatott a spanyolviasz! 
Napjaink erőszakos reklámeszköz 
tára nagyjából megegyezik a gyors 
tripla bevételt ígérő előadóéval. Alár 
from, igényt kelteni a reklám dolga. 
de minőségi, vevőt marasztaló ter 
méket és szolgáltatást csak a való 
ban piacra termett cégek képesek 
nyújtáni, 

Zimányi Katalió 


Nezzen be hozzánk 


mogatott gépgyártó tachnológiáját a 
Wackanhut tudásbázisával kiegészít 
ve a világ vezető gépkocsi-OEM-gyár. 
tói közé kerül az integrált lémmégmun- 
kálás területén. (ots-PANewswira) 


A Hewleit-Packard öt évre szóló, 
200 millió dollár értékű forrás- 


sének támogatására. Nemrégiben 
bejelentett, de még ápriisban létrejött 
megállapodásuk szerint a HP, a Ford 
távközlési hálózatának működtetésé- 
ben eddíg betöltött szerepét kibővítve, 
világméretekben átveszi a kiszokgáló- 
hálózat kezelését, beleértve 2 levele- 
7ési, a web- és az adatbázis tiszolgáló- 
kat is. Segítséget ad ezenfelül a Ford 
Motor Credit finanszírozási részleg há. 
lózati Infrastruktúrájának kiépítéséhez, 
Illetve szolgáltatóközpontot hoz létre a 
Michigani Dearbomban. (Gartned 


Egy brit vállalat, az Empeg bemu- 
tatta az első kereskedelmi MP3- 
lejátszó . autóhifi-berendezést A 
Linuxon futó sztereó berendezés 480 
órányi zenét tárolhat MP3 formátum- 
ban, Ezzel a készülékkel lehet a 
"weben szörtözni, e-mait küldeni, Ilet: 
ve dátumokat és clmeket tárolni. Az 
Empeg sztereó berendezése egy 220 
"megaljertzes RISC prócesszórra épül, 
8 megabájt RAM-ot tartalmaz, merev: 
lemezén 28 gigabájínyi adat ís tárol. 
ható — bár az alapmodell kapacitása 
mindőssze 2 gigabájt, Autótádió mé: 
retű a készülék, távirányítóval műkö- 
dik; van benne F-rádió is, valamint 
négysávos. audiokimenet. A dalokat 
És a szoftvereket PC-ről soros kapun 
és USB-n át lehet letölteni, digitális 
fényképezőgépekkel és kamkordérek. 
kel iníravórős úton is kommunikálhat. 
Egyűttműködhet a GPS helymeghatá- 
tozó rendszerrel is, baprogramozható 
Tehát, hogy melyik űtön milyen zenét 
jálsszon, (Wireci News) 


Atvancod Car Technology System 
TAGTS) néven független fejleszté- 
51 és tesztcentrumot hozott létre 
éplármű-biztonsági rendszerek 
Vizsgálatára a Magna Internatlon- 
al és a TRW Incorporated. A ve. 
Gyosvállatati formában működő ACTS 
amely szotos kapcsolatban áll a 
"agy wurópai autógyártókkal — jelenteg 
80 munkatársat foglalkoztat, de 2000 
Végére 150.re nő a mérnöki és techni 
husi végzettségű alkalmazottak száma. 
A cég az alapítók elképzeléseit híva: 
Jott a gyakorlatba átöltetni, amennyi. 
ben megoldásokat kínál mind az autó. 
Ipar, mind a végtelhasználók számá- 
"a fots-PANewswére) 
További híreink: 
www szamítastochnika hu 


Ahogyan ez a némileg módosított szállóige tartja, a fény keletről jön, de a tényűz 
ezt szem előtt tartva készítette el a BMW az 5-ös sorozatot; ennek 530d modelljét 
Amit az elektronikában a fedélzeten találtunk, az több mint érdekes 


3000 
urik 


délzeti elekt 
minden autóé 


mellesleg 
biztonsági meg a kényelmi elektro. 
nikára. Az utasok biztonsága szem. 
pontjából . fontosabbuk a menet 
közbonú (aktív) biztonsági felszere 

lések. Közéjük tartozik a már az ala 
csonyabb kategóriákban ís 

vetelményként megtalálható 
vagyis biokkolá Az 


apkó. 
ABS, 


ló, sban 


megtalálhatók. az. automatikus sta. 
bilítás- és hajtóerő-szabályozás, a 
ASCST, és a dínamikus stabilitás 


szabályozás, azaz a DSC rendszerek 
is. Ezék különöse 
kanyarban javítják a menetstabili: 
tást. Nagyon érzékeny szenzorok 
érzékelik u kerekek fordulatszán 
a DSC-ben a kormány elfordulási 
szögét, a keresztrányú gyorsulást, a 


yorsításkor € 


fékrendszer nyomását, az autó f 


kek fordulat. 
, a rendszer felismeri a 
kerekek kipörgé 
csökkenti a hajtóc 


nek veszélyét 


őt. Instabil 
pot felmérésekor a DSC az autó sta 
bilításának megőrzésére fékezheti a 
kerekeket 

Minthogy az alapfelszereltségben 
13.3 millió forintért árult tesztautóti 
kat automata sebességváltóval lát 
tűk el, adaptív váltóvezérlést is ta 
iltunk mellette. Az AGS a gázpe 
helyzetétől, ás. scbessé- 
étől, a fékezés közbeni lassulások: 
tól, a kanyarban elért keresztirányú 
gyorsulásoktól — tehát az egyéni ve 
zetési stílustól —, és a forgalmi hely 
zettől függően számítja ki, hogy 
melyik a legmegfelelőbb sebességfo. 
kozat és kapcsolási karakterisztika. 

Az elektronikus lengéscsillapító. 
szabályozás mindig automatikusan 
szolgál a futómű lengéseinek meg. 
felelő csillapítással, s a biztonságot 
meg a komfortot növeli. A rendszer 
minden motorindítás után automat 
kusan aktiválódik, de aktiválható a 
sportprogram is. 

Okos találmány a keréknyomás 
ellenőrzés, vagyis az RDC: ez me 
net közben is ellenőrzi a négy gyurni. 
abroncs nyomását. Jelzi, ha valamely 


abroncsban nevezetesebben vissza 
sett a nyomás, s ha az autó defek 
tet kapott, a chock-control kijelző: 
jén megjelenik u gumidefekt felirat 
yik kerék mögött 
nyomásérzékelőből, adóból 
ég. A nyai 
érzékelő folyamatosan méri 
mást 
továbbítja a kerekek közelében levő 
amennákhoz, Egy központi elekt 

kn értékeli az így vett jeleket, és 
jelzi a változásokat, 

Az ujtomatikusan letompuló bel; 
ső tükör a fényerőtől függően 
kenti a mögöttünk haladó aut 
szóróinak vakító hatását. A tükör 
házába két fotocella van beépítve. 
Az egyik — az előre felé néző — a 
környezet fényét méri; a másik a tő 
kör üvegébe van beépítve. Az elekt 
ronikus szabályozás összehasonlítja 
az elölről és a hátulról beeső fény 


szelepe 


ből álló egy 


nyo 


két részre bontható, a ! 


az eredményt rádióhullámon 


) azoknak 


; BMW 530d 
Ex oriente lux, ex occidente luxus 


Ezúttal nem az OTP-re támaszkodunk 
erősségét. A fényerősség-különb 

től elektre keletke 
zik, s az hat a tükör üvegébe 


s feszült 


zselérétegre. Ez a réteg kémiai; 
reagál a feszültséj fokozatmei 
tesen letompítja, elsőtítéti a tükri 
majd a feszültség megszűnte után 


állítja en 


viss ű állapotába 
Fontos része az elektronikának a 
riasztóberendezés indít 1 
ezek már minden , jobb 
autóban szinte ugyanúgy működnek 
s manapság nem számítanak külön. 
legességnek. l 
Áttérve a kényelmi elektronikára, ! 
rögtön a kocsiba üléski j 
falba építet LCD képernyő ragadta / 
meg a figyelmünket. A kíjeizőn a 
műholdas navigációs rendszer (GPS) 
latai jelennek meg — sajnos, egye 

lőre csak Magyarországtól nyi 
ha ott van az ember. A berendezés 
az autó parkoló helyzetében tévé. 
ként működik. A fedélzeti számító. 
P funkcióit az irányjelzőkar st 
A ma 


rendszer 


ségével jeleníthetjűk me a 
figyelemmel kíséri a külső hómér 
sékletet, az átlagfogyasztást, a ha. 
tótávolságot és az átlagsebességet. 
A hatótávolságot a vezetési stílust 
figyelembe véve határozza meg. az 
Átlagsebességbe a számítógép nem 


bele azt az időt 
A check-con 
kus kijolzője az első, illet 
lámpák. hibájára, 
folyadék. fogyi 
csomagtérfedél nyitottságára 


motor 


a szélvédőmos 


y autószímbó. 


mezteti a vezetőt 


lum és gongszó segítségével. A szó 
veges kijelző útmutatásokat és ál 
lapotokat közöl a slusszkulcs 2-es 


helyzetében. 

A parkolási távolságjelző (PDC) 
segítség, akiknek nem 
ősségük a tolatás. A hátsó lökhá: 

levő négy últmhangos érzés ] 
hangjel 

az autó ! 


rítób: 
kelő segítségével sz 
zés figyelmezteti a vezet 


zött levő akadály pillanatny 
a Ha a bemért ávc 
folyamat hallhat 
Már tiszta sci-fi a sebességta 
tomatika: ha 30 kilomét 

besség fölött benyomunk egy g 


bot a 


rmány 


automatika tartja azt 
és a memóriájában t 
két. Hab a tortán, hog 
lassítani ís lehet a gázpedál leny 


mása nélkül: csak 
tani a kormányon található : é-: 


en 


gombokat. Deaktiválásához el 
fékre vagy a gázpedálra lépn 
Kocsink rossz időben ha 
cserben bennünket. Az esőérzékelő 
ablaktörlő a szélvédőt érő víz mei 
űködteti a tör 
Működési elve a k 
vetkező: egy optikai eszköz úgy v 
zet infravórös fényt a szélvédi 
ha az üvegfei ára 


ivédőt, akkor csökken a v 


és nyug 
szerkesztőségünk 


ól. Minden bizonnyal 


s kipróbálta. 


Mártonífy A 


Őrangyal a kocsiban 


A BMW navigációs rendszeréhez. iletve 
a kocsíteletonhoz ileszkedik a BMW sé 
gélyhivé rendszere, a BWV 
rendezés baleset vagy egyéb hiba 
tán - egyetlen gombnyomásra — nagy át 
Vítel sebességű kapcsolatba lép egy 
speciális hivásközponttal, 5 egyidejűleg 
hangkapcsolatot ís létesít a vonat túls 

végén levő segélyálomás munkatárszíval 
Az Assisi a GPS műholdas navigációs 
rendszer segítségével megadja a jármú 
pontos helyzetőt. Akkor sncs baj, ha a 
balesetet szenvedett utas még a gomb 
mognyomására is képtelen volna, ugyan 
ís az ütközésérzékelő, iletve a légzsák 
érzékeléje automatkusan akbvája a vész 
hívót. s az SMS-ben értesíti a montókat 


ban az aut 


nem történik. akkor a 


Ha csak ler 


sérüté 


hoz továbbítja 


píanat 
Ha el aka dugós 

Assisi plus siet sagítságönkre par 

trissüésű közlekedési híroivel, igy 


csak akkor érte 


gó közepén ütünk 
Úfkalauzként ís szolgálhat, persze me- 
gint a GPS segítségével, s arról is infor 
mál, hogy a köyéken hová érdemes 
betérni egy-két finom talatra 


MA 


Nő a forráskihelyezés 
szerepe az autóiparban 


Forráskihelyezésre — angol kifejezés: 
sel outsourcingra — általában akkor 
van szüksége ek, ha foko- 
zottább. ménékben kíván fő tevé 
kenységére összpontosítani, Az egy 
re jobban terjedő gyakorlatot átvette 
az autóipar is. 

Az elmúlt évben súlyos változá; 
sokon ment át az Egyesült Államok 
sutóipara, az OEM-gyártók és a 
szállítók piacán számos fűziónak és 
akvizíciónak lehetünk tanúi; olyan 
üzletek jöttek létre. 
AlliedSignal-Honcywell, a Ford- 
Volvo, a TRW-Lucss Varity és a ] 
Daimler-Chrysler. Ennek az irány 
zatnak az a legfőbb célja, hogy a cé. 
gek növeljék a nemzetközi verseny- ) 
épességüket, s jobban összponto- 
síthassanak az ügyfelek igényeinek ] 
maradéktalan. kielégítésére az ága- ) 
zat teljes értéklánca viszonylatában, 

a nyersanyag szállítótól az alkatrész: ) 
skedőkön át a ! 


Webbel az autótolvajok 


lérhei 


autójuknak csak 


a hűlt helyét 


Ám ha 


Áll 


Államokb: rendszerint 
etkezetek megren 


másfél millió autóból nagy 


vente — a 


rentúlra szál; 


y ott a feketepiacon ér: 
Az FBI zzért teszi 


mint az 


FEFO Scienic $10 £urtá 


Új molHta as FEFO PC sal Egyvitetó alkalmazáakhatt 


] fogyasztóig. Mindezek fényében, és 
azért, hogy a fő tevékenységre kos 
cenrrálhassanak, az autógyártók egy 
re inkább kihelyezik informatikai 
jellegű tevékenységüket. 

A  Dataguesi piacfelmérő cég 
elítélése. szerint az informatikai 
! alapú forráskihelyezés sok területre 
) kiterjedhet, s ezzel profik dolgává 
válik bizonyos problémák megoldá. 
sa Ezek közé tartozik a globális 
hálózatok kiépítése és fenntartása, 
ugyanis az alkalmazottak fizikai és 
elektronikus mozgatásához" valós 
idejű, globális hang-, adat- és vi- 
f degátvítel szükséges. Másra lehet 


bízni az intemetkapcsolatok fel 
ügyeletét is, hiszen az utóbbi időben 
erősen megnövekedett az igény az 


OEM-gyártók és az autógyárak köz 
ti biztonságos elektronikus kapcso- 
latok létrehozására, akár EDI, akár 
az Automotive Network Exchange, 
akár az Intemet Protocol révén. 


vé a külföldi nyomozó ható- 
az ellopott autók adatai 

ik a bűnözők 
nak 


nyornára bukkanhass 


Ha 


— teszi fel a kézenfekvő 


Tanácsos kihelyezni, azaz spo- 
calistákra bízni az ügyfélküpcso- 
latok ápolását is, mível a legfon- 
tosabb partnerek. megtartása egyre 
lényegbevágóbb tényező a hosszú 


távú vállalati stratégia tevezésében, 
Fölösleges dolog egy autógyárak 
magának foglalkoznia integrált vál- 
lalatirányítási rendszerének és az 
azzal kapcsolatos alkalmazásoknak 


Intormációtechnológiai forráskihelyezés 


az amerikai autógyártók gyakorlatában 
(területenként, százalékban) 


Aknzális árlistánk PDF formátumban letölthető 
a wrww.fefo.hu web oldalunkról! 


Fontolgatja Már működik 
Távközlés 290 125 
Hálózat 800 375 
intemetfelügyelet 500 250 
Helpdesk 500 250 
Pck 290 125 
Adatközpont 170 250 
Ügyfél-tiszolgáló rendszerek 170 125 
Akalmazástelügyelet, Jenntartás 200 250 
1999. kinüs (Forrás: Dataguest) 


bűnüldöző. hatóságainak. munkáját, 
) Az FBI sok olyan országban ís sze- 

reimé elérhetővé tenni az NCIC-L 
ahol kezdetleges a kommunikációs 
infrastruktúra. Szerencsére az Inter. 


kérdéseket George Saymon, ennek 
a projektnek a vezetője az FBI-ban. 
- Amikor valaki lopott attót ves 
akkor nem biztos, hogy helyben 
elkötött kocsit kap a pérr 


zéén" pol biztonságos, jól kiépített hálóza: 
A legtóbb. informatikai ) tot kínál az adatok továbbítására. 
vezetőnek persze nem aza ) A következő lépés az Intranet 
gondja, hogy a határokon ! Browser projekt volt: egy olyan, 
túl nyomozzon bűnözők lapú. háromrétegű rend. 


szer Jétrehozása, amelyben a fel. 
használók kereséseket indíthatnak 
az információs központ ellöpott jár 
) művekről összeállított adatbúzisá: 
ban. Az FBI az Open Networks kon- 
zultációs cég tanácsára a Prolifics 
fejlesztőeszköz-csomagjával . hozta 
létre biztonságos, többnyelvű rend: 
szerét: ez a külföldi bűnüldöző szer. 
veknek is lehetővé teszi a jármű az0- 
nosító számai szerinti keresést. A 
böngésző egyelőre őt nyelvre ad for 
dítást, viszont az NCIC bonyolult 
kódrendszerét ís lefordítja ezekre a 


után. De nekik ís meg kell / 
osztaniuk adataikat külföldi / 
parmereikkel és vásárlóik. 
kal; nekik is hasznos lehet 
át az FBI arról szerzett 
tapasztalata, hogy hogyan 
kell az öröklött rendszere 
ket és a webet felhasználni 
a fejlett és kevésbé fejlett 
országokkal való globális 


kommunikálásra. 
Saymonék gyorsan bele 

vághattak az Intemational Vehicle 

File projektbe, mert felhasználhi 

ták az Interpol kommunikációs há- ) nyelvekre. 

lózatát; ez a nemzetközi szervezet bben a projektben a végfel- 

fogja össze a különböző országok ! használók másodpercek. illetve per- 


- Mindössze 14 Kbps sávszélesség igény 

- Microsoft Windows alkalmazások futtatása web 
tböngészön keresztül a kód újraírása nélkül 

- Microsoft Windows alkalmazások futtatása 


GSM. intranet, internet 
- Natív Microsoft Window NT Terminal Server támogatáv 

- Elgvult számítógéppark tuningolksa: 386-os konfigurkción 
- 2000, év kompatíbiltszk tesz bármely hardvert 


az. üzemeltetésével, fenntartásával, 
És attól ís enyhülnek a terhel, ha 
elektronikus Üzletéít (ekeréskede- 
lem, é-tizlet) sem neki kell lebonyo- 
Iítania az értéklánc teljes hosszában. 
A vállalati folyamatok gondos 
elemzése egyértelműen megmutatja 
a forráskihelyezés előnyeit, különö. 
sen mostanában, amikor az élesedő 
nemzetközi verseny és a gyártás glo- 
balizációja miatt egyre lejjebb kell 
szorítani az egységnyi termelési költ- 
séget, Az OEM-partnerek — akár. 
csak a beszállítók és az ügyfelek 
egyre inkább elektronikus úton kom- 
munikálnak a gyártóval, növeksze. 
nek az informatikai igények, s ez 
tőkét von ol az alaptevékenységtől, 
Az információtechnológia kihelye- 
zése egyszersmind jó eszköz az in: 
formatikuú igazgató kezében a költ- 
ségek féken tartására, s nem csak 
abból a szempontból, hogy meg le- 
her szüntetni az informatikai mun 
kahelyek egy részét. Azzal, hogy az 
informatika kezelését külső szakér- 
tőkre bízzák, az autógyártók jócskán 
mérséklik a fenntartási költségeket is, 
de továbbra is felügyeletük alatt tart. 
ják az informatikai politikát, terve- 
zést, architektúrát és szabványoka 


M. A. 


cek alatt választ kaphatnak kérdé; 
sükre — állítja Saymon, — Ez koráb- 
ban órákba, napokba tel" 

Az FBI most a nrojekt kiterjeszté- 
sével foglalkozik; Belize, a Domi 
nikai Köztársaság. Mexikó és Len- 
gyelország van éppen soron. A ki 
etkező lépésben Guatemalát, Lát 
vániát, Lettországot, és Ukrajnát 
csatlakoztatják a rendszerhez. 

, Folyamatosan pénzre van szük- 
ségünk — mondja az FBI szakembe: 
re. — Az államok külügyminísztéríu: 
ma támogatja a projoktnek a fejlődő 
demokráciákkal összefüggő részeit: 
országonként csupán néhány ezer 
dollárba kerül a megvalósítás." 

Sáymonnak a projektben ne: 
technológia és nem is a tőke meg 
szerzése volt a legérdekesebb fel 
adat, hanem az ilyen hálózat létre. 
hozásakor felvetődő nemzetközi kér 
dések. , Az udatmegosztás politikai 
vetülete teljesen új volt nekem 
mondja erről. — Minden országban 
vannak korlátozások. törvények ar: 
ra, hogy mit lehet tenni az adatok; 
kal. és mit nem. De ez remek első 
lépés lehet a nemzetközi adatmeg; 
osztásban" 


Jessica Davis 


(Infowortái 


Képernyő itt - szerver ott 


Távoli alkzímazásfuttatás bármely kíentzn, bármedy hátázati kapcsolaton, bármely protokaflat 


Citrie 


MetaFrame 


heterogén platformon: MS-DOS, MS Windows 3.1, 98, 98, NT, CE. UNDK, Mac, Ava, O$/2, NC, Palmtóp 
— Bármely hálózati kapcsolat: normál telefonvonal; TI. T3; 56 Kbpt, X.25. ISON, Frame Relay, ATM, 


92 bites grafikus alkalmazás futtatása 


DByázádjön meg a techmalágia előnyeírői a www.megetrend hu/cftréz címen, vogy folyamatos 


JEGATRENED Kiss László, e-mali; kisslág megatrend-hú 


1082 Budapest, Üllői út 52/b. tel: 459-3366 


nezi 


a r. Cerúácd C N 
. — reetory Engineer peogyzm aktív) a vállalati teodszerízemeltetők 
u ant ) szervezője, amerikai létére szeres: ! mára, hog é 


1 Folytatás az 4. oldalról 


Június 28-tól kezdődően a Utah 4. 
lambeli cég elfogadja a Computing 
Technology Industry Association 
(CompTIA) által kibocsátott Ner 
work" bizonyítványt a Novell Net. 
working Technologies vizsga he. 
lyett. A két váll 
lapodásá lehetővé teszi, hogy a leg 
kevesebb másfél-két éves hálózati 
tapasztalattal rendelkező vechniku 
sok. simábban kerülhessenek 
Canified Novell Engineer státuszba. 
A Novell Educaton divízió az 
1400-as kódszámú kurzus bevezeté 
sével támogatja azokat, akik a 
Network vizsgára készülnek. 

S végül, az Oracle és a Novell kö. 
z05 bejelentése, miszerint a Novell 
Authorízed Education Center (NA. 
EC) partnerek — a CNE program ré. 
szeként — felveszik kínálatukba az 
Oracle Education Oracle Database 
Operator (DBO) kurzusát. Úgy hi 
szem, ez utóbbi éppúgy, mint a fenti 
példák, mindenkit meggyőznek ar: 
ról, hogy a Novell az oktatás terén 
is nyitni kész. 


Értékteremtő Novell 


Roger Blomgrenre, a Novell Educa- 
tion elnökhelyettesére várt a feladat, 
hogy felvágja az Edge99 konferen- 
cián a CNE képzési program 10. 
évfordulója alkalmából tálalt, több- 
emeletes ünnepi tortát. Számomra 
csak a tortabontás után néhány órá. 
val, a személyes találkozó során vált 
világossá, hogy Blomgren vajmi ke- 
veset tapasztalt meg ebből a Novell 
évtizedből. Az elnökhelyettes el. 
mondta, hogy tavaly nyáron kapta a 
felkérést erre a posztra, és idén ja 
nuárban kezdte meg tevékenységét. 
Azt azért nem lehet mondani, hogy 
Blomgren kezdő lenne: nem keve. 
sebb, mint 27 éve dolgozik az IT 
oktutási üzletágban, legutóbb a Bell 
ore távközlési cég oktatási szol; 
Káltatásokért felelős elnökhelyette. 
seként tevékenykedett; volt idő, 
amikor több mint 60 ezer hallgató 
tartozott a keze alá. 
Ha az elmúlt tíz évről nem ís, 
jelenről annál inkább tudott nyil: 
koözni a Novell Education főnöke. 
Hűséges típus vagyok, de elfogad. 
tam a Novell állásszántatát, vállal 
tam az egyik államból a másikba 
való költözést ís, mert úgy éreztem, 
soha vissza nem térő alkalomról van 
szó, Történelmi jelentőségű időket 
Él meg napjainkban a Novell; háló: 
zatos cégből most válik igazán in 
temetorientált vállal; 
Vonzónak találta azt is, hogy a 
CNE program értéket teremt, nem 
Pusztán a megszerzett tudással, ha. 
tem a munknerőpiacon való baldo. 
ulás szempontjából is. Blomgren 
az IDC ide vonatkozó véleményét 
idézte, miszerint az IT iparban jóval 
Magasabban kvalifikált, és nagyság 
fendekkel gyorsabban reagáló, se. 
gítőkészebb. munkatársakat társíta 
nak a CNE végzettséggel rendelke. 
7ő szakemberekhez. 

s Voltaképp mi az "ember" üzlet 
ágban tevékenykedünk, ezért ís tar 
om az osztálytermi környezetben 
végzett oktatáxi munkát minden 
"ás lehetséges megoldásnál előbbre 

) valónak, Igaz ugyan, hogy az IDC 
éz azt mutatják, hogy az intemet 


at mostani megál 


tá" 


alapú oktatás irányába mozdult el a 
trend, de megítélésem szerint nincs 
Párja az élő kommunúkációnak, a 
gyakorlatban való tesztelésnek és 
megerősítésnek 


Osztályterem a weben 


Ami a jövő osztálytermét illeti. a 
framinghami piackutató cég való. 
ban a webre voksol, Ipari elemzők 
egyőntetúen azt mondják, hogy újra 
kell definiálni az osztályterem foga) 
mát, különösképpen, ha információ. 
technológai szakoktatásr 
Az 


van szó. 


internet valószínűleg . ugyan 


Miért 


HP DESKJET NYOMTATÓK 
HP PotoRE! II technológiával 


jr ez a basa olyan szívbe 
eljárásával állították elő 

li lehetővé teszi nyomtatóink számára, hogy akár 16 miniarür tintacseppet juttassanak el minden parány h 
lenyügáző minőségű, fotórealáztkus képek - nélkül, hogy mindez a mzbevség rovás 

194 x. képei ezután mindig fotörminőségűek lesznek. Olyanok amiket sern 


Greg Smedirus 


mesz Európának, de főképp 


hi 
olyan módon integrálódik majd az ! 
oktatásba, mint ahogyán annak jde- ! 


jén, az ötvenes években a televízió amik han Aki a 
bevonult a háztartásokba. vitáltam, saját maga helyett r t. a 
A jelenlegi IDC-becslések szerint ) az Abendcen Group ele 3 a: 
2003 -ra az IT oktatásnak valamivel így hangzik 
kevesebb mint 50 százaléka a klasz nternettrenő k 
zíkus osztálytermen kívül, a világ kapcsolat 
hálón fog bonyolódni. Ugyanerre az gy unka ) pe 
időszakra a Novell EMEA oktatási ! erőpiacon olyan álló kk. jóval k 7 
központja legkevesebb egymilliárd ) sok, ame É 
dolláros árbevételt tervez — jelentet ) szakértők " 
te be az Edge99 európai szekcióűlé- ! ja Smedsrud. A k 
sén June May, a kontinens Novell- ] van, most n ak r N x 
oktatási ügyeién felelős elnökhe- ( gatóink k, hogy k 
lyettese meljúk a Ce Di 


MEGTÉVESZTŐEN VALÓSÁGHŰ. 


Úz az a chat 42. 


4 HP forradalmian új PhotoRtt II szírrétegező technológjázávi A 


is neem múlhat felül, fÖvéve parize magát a valósá 


[Ő Boz 


[(Expanding Possibitíties 


Önnek is tele van? 


[/) HEWLETT"? 


PACKARD 


Akkor válassza a HP Brio számítógépet 
Intel" Pentium? III processzorral, és 


CD újraírót adunk mellé ajándékba! 


(0. - es EtN Amikor az ember új számítógépet szeretne, akkor arra 


; , vágyik, hogy az a szükséges feladatokat a lehető leggyor- 


— CIRLYSÉT ! 4. 
rem sát ss 28 sabban és a legmegbízhatóbban végezze el, sőt mindezt 


kedvező áron, A HP Brio számítógépcsaládja pontosan ezt nyújtja Önnek. Minden modellt 
a legkíválóbb hardver-elemekkel és Intel" processzorokkal szereltünk fel, így garantálva 
az optimális teljesítményt. Ha őn a tökéletes megoldást keresi, döntsön a HP Brio számítógép 
mellett Intel" Pentium" III processzorral, és mi egy HP SureStore 75701 CD újraíróval 
ís megajándékozzuk." 

Felejtse el a floppy lemezek szűkös kapacitását, és ismerje meg a szabadságot, amit ez 
a CD újraíró kínál Önnek a 24x olvasási sebességével. A HP SureStore 75701-vel könnyedén 


újrairhatja a történelmet. Meg újra... Meg újra ... Meg újra ... 


"Ha az Ön igényeinek egy másik HP CD úlraíró modell felelne 
meg, úgy azt kedvező áron, a SureStore 75701 árával keveseb- 
bért vásárolhatja meg. Az akció 1999. augusztus 1-ig tart. 


HP Brio számítógép: HP Brio mikrotorony ház, Intel" Pentium" 1 
processzor 450 MHz, 128 MB SDRAM, Matrox MGA G200 AGP 2X BMB 
video, 13.0 GB HDD, 18-bit stereo full duplex audio, Windows 98, HP DMI 8 
TopTools, McAfee Virus Scan, 3 év garancia. 


Sebesség" interfész Extra HW, SW 


TETŐ s MP Diszator Fincovory 
1001 e CO clmkzó s ACID mus sotmaro 
1004 § ACID Music sotet 


Mörolthlfotvasásó saberséág (ix a TSOKÖyiefvae] 
77 Káptos ExGYOD Creator Stindarú, kdtpáee Crct CD, HP Símgfe Tran. HP Fastfomut 


vábbi információért hívja a HP Vevőszolgálatot: 343-0310. HP M: Website: http:/www.hp.hu/brio 
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COMPUTERWORLO 
SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


Információtechnológia és befektetési kockázat 


Az intemetes énékpapír-kereskede. 
lemmel ix foglalkozó Procent Be. 
fektetési Részvénytársaság két új 
szolgáltatást vezetett be a befektetői 
döntések támogatására - közölte a 
cég egy nemrégiben tartott sajtótát 
jékoztatón. Az első újdonság, a Pro- 
cent Small.Cap Index (PSCX) célja 
az, hogy megmutassa a befektetők. 
nek a Budapesti Értéktőzsde piaci 
kapitalizációjának közel 24 százalé. 
kát kítevő, s az utóbbi időben hát 
térbe szorult kisebb tőkeértékű rész. 
vények árfolyamváltozásának ten 
denciáit, illetve tájékoztatást adjon 
arról, hogy ezek íránt a kevésbé lik 


vid papírok íránt mekkora a befek. 


tetői érdeklődés. A másik újdonság 
a Prucemt modell portfólió; ez lé- 
nyegében a magyar tőke- és pénz- 
piacokkal kapcsolatos várakozások 
megfogalmazása. ebben a cég által 
optimálisnak. tartott arányban. sze- 
repelnek a különböző befektet 
kötvény-, pénz- és részvénypigci — 
eszközök. 

Bakati Gábor vezérigazgató a sáj, 
tótájékoztatón egyebek mellett szólt 
az mnformációtechnológia és a koo 
kázatkezelés kapcsolatáról ix. Hang. 
súlyozta: ahhoz, hogy ki lehessen 
választani a megfelelő eszközöket, 
meg kell vizsgálni a kockázati té 
nyezőket. Ezek az elérhetőség, az 


információhiány, a kockázatkezelés 
hiánya, az átláthatatlanság és a szar 
bályozatlanság, Ezeknek a ténye- 
zőknek az ismeretében minden kom, 
munikációs csatomán meg kell we 
remteni az elérhetőséget, online és 
valós idejű kapcsolatot kell kialak 
tani a fiókokkal, a már rendelkezés; 
re álló pénzügyi instrumentumokkal 
azonnal el kell végezni az alloká- 
ciót, s a bármikor elérhető inteme. 
ten mog kell adni a befektetőknek 
minden információt azokról a válla 
tatokról, amelyekbe befektettek, il 
letve publikált elemzésekkel kell se: 
íteni őket a döntéshozásban. 

Az informatika sokat segíthet a 


belső. kockázatkezelésben is, pél- 
dául ha automatikus határérték-sza- 
bályozást vezetnek be a felvehető 
pozíciók nagyságrendjére, vagy meg- 
teremtik az azonnali allokáció lehe. 
tóségét. Ez utóbbi — mint azt Móró 
Tamás befektetési igazgató lapunk: 

nak elmondta — annál ís időszerűbb, 
mert egyelőre kissé döcögve hajtják 
végre az intemeten adott megbízá- 
sokat. Mivel a befektető a Procenten 
kereszrül nincs közvetlen kapcsolat 

ban a BÉT kereskedési rendszerő- 
vel, ezért a megbízást kénytelenek 
hajlékonylemezre menteni, majd 
egy másik PC-n kereszrül a tőzsdére 
továbbítani, s ez az árfolyamvál. 


Kisvállalati NetWare 4.2 


A Nevel Krvalleset NefWere gogy emezmegja mndert ud, omre egy mai volalkozonok szökszge 
van, és minden alapáros benne ran, akár egy , ful exírás" sportovtóban. Többek között ezért is vált 
Mogyarorszog legkedveltebb kisvállalati hölózoti operóción rendszerévé. Gyors és mindennel fel van 
szerehre ari a kónoyű kezelhetőséget, megbízhatóságot. biztonságot és a kényelmet szolgálja. 
l Biztosítja c legmodernebb virusrédelmet, kezeb a 2000 év problémáját, és rugalmason, akár 
felhasználónként bővíthető mogafja a központi számítógápról való e-mod, fozokra, nyomtatási és 
merne! elere lehetőseget ez mindezt okor rendszergazde felugyelete nelkül n. Hogy szolgáltató: 
gi teljerzk legyenek, tertokmazzo a csapartmunko. es odotbazs. kezeléshez szükséges programokat 
Mindebbez mad akciót áron juthatnak hozzó a mogyarorszógi felhasználók 1999. július 314g. 


tozás. szempontjából értékes per 
cek elvesztésével járhat, különösen 
olyan esetekben, amikor az árak le. 
felé mozognak. 

Mártonffy Attila 


Budapest Bank 


Június 30-án a Budagyöngye Bová- 
sárlóközpontban levő fiókjának új 
ra megnyitása és reforenciafiókként 
történő bemutatása alkalmából tar- 
tott. sajtótájékoztatót a Budapest 
Bank. Ez alkalomból Richard Pelly 
vezérigazgató, valamint Mály (st. 
ván számítástechnikai vezető a bank 
új integrált számítástechnikai rend. 
szeréről. beszélt, amely Bankmas. 
ter/Branchpowet alapú, a szállító pe. 
dig egy ír cég volt. Az integrált 
rendszer központját Seguent gépek 
adják, ezeken működik a Bankmas. 
ter, a fiókokban PC alapú szerverek 
üzemelnek. melyek a helyi Branch. 
powert szolgálják ki, és szerverlcál- 
lás vagy adatátviteli hiba esetén al- 
kalmasak a lokális bankműveletek 
kezelésére is. Teljes fiókhálózatukat 
(nyolcvan fiókot) bekötötték az új 
hálózatba, és ssszességében 1300. 
1400 darab — az informatikai re- 
konstrukcióhoz döntő többségében 
a VAR Computertől vásárolt — PC-n 
működnek a Branchpower ügyfél 
oldali programjai. A munkát kiszol- 
gáló adatátviteli hálózat saját tulaj. 
donuk, a tartalék összeköttetési uta- 
kat viszont bérlik. Az átállás tavaly 
október végén kezdődött, november 
elején kötötték be az első fiókot a 
hálózatba, és hetente 3-5 fiókot állí 
tottak át. Első fázisban a jelenleg 
működő alrendszereket változatlan 
formában valósították meg a Bank: 
master alatt, így a folyószámlák és a 
kártyaszámlák egységesítésére csak 
később kerül sor. Ugyancsak egy 
későbbi fázisban kerül be hítelbírá: 
lati rendszerük az egységes szerke 
zető banki alkalmazásba. 

Mály elmondta — de csak kérdé- 
sekre válaszolva -, hogy klasszikus 
értelemben vett fővállalkozót nem 
választottak, ezt a feladatot belső 
erőkkel oldorták meg. A rendszet 
bekerülési költségeit több visszatéró 
kérdés ellenére sem jelölte meg 
csupán. annyit közölt, hogy benr 
házási főösszegük idén mintegy 20 
millió dollár volt, ennek hárominc: 
gyedét az információtechnológiával 
kapcsolatos tételek jelentették, de 
az új számlavezető rendszer költ 
ségci több éven át megmutatkoznak 
a kiadások között. 

Az online bankkal kapcsolator 
kérdésekre válaszolva Mály elmond: 
ta, hogy a budapesti fiókokat kiszól 
áló híváskozelő központjuk mér 
működik, a rendszer jelenleg csak 
információnyújtásra alkalmas. AT 
országos kiterjesztést, valamint 37 
aktív bankműveletek lehetőségét jó 
vőre tervezik. Ugyancsak a jövő ér 
feladata az intemetés banki szolgít 
tatás kialakítása, amelyhez az alapot 
a jelenleg ís működő business e" 


minálok adják. Terveik között adi 
tártáz-alkalmazás üzembe állítása 
szerepei, jelenleg ennek 
jén dolgoznak. 

Révész Gábor 


négy kártya 
telepíthető, így a kiszolgáló 120 kap- 
-csolátot tud felépítont; különösen att ta- 
hat nagy szolgáltatot, ahol most terve: 
zik az átállást a dígítáls kommuni- 
kációra. (IDGN$, Torontoj 


glálát a CA. A Storage Area Network 
integratéd Technology Inítattva ($ANI 
TM) nevű program SAN felügyeleti 
keretrendszer, amely segíthet a kü- 
lönböző gyártmányú hardvereket és 
szoftvereket integrálni akaró cégeken, 
A Unigentér TNG Frameworköt integ- 
rálni fogják a SANITI-be, így egy pont 
ból felügyelhetők a különféle tároló- 
eszközök és SAN útválasztók, A SA. 
NITI kezdeményezésben részt vesz a. 
Compag, a Dell, a HP, a Hitachi Data 
Systems, az Intergraph, a Legato és a 
Siemens is. (DGNS, Boston) 


Fellesztől partnerprogramot indí- 
lott a Lucent, hogy támogassa az 
IP Exchange Systemshez (IPES) 
alkalmazásokal készítő külső tej- 
lesztőket. Az (PES a Lucent internet 
telelőniás kommunikációs termékcsa- 
tádja, amely helyi és nagy távolságú 
hálózatokon fogja össze a hang-, 
adat és faxforgalmat. A programban 
szottverfejlesztók, . rendszerintegráto- 
tök, hardvargyártók és VAR-ok véhet 
nek részt. A résztvevők szoftvrtejjész- 
tő késztétekhez, technikai támogatás 
hoz és közös marketingiehetőségek: 
hez jutnak, valamint kompatibííítási 
teszteket végeznek számukra. Négy 
cég — a Tapestry Integration Speci: 
(ists, a MIND CTI, az ActíveTouch és 
8 SoundlLogic — már kitejlesztett alkal: 
mazásokat, amelyek az P Exchange- 
Comm rendszerhez lesznek elérhe: 
tők; ez az 1999 szeptemberében meg: 
lelenő rendszer lesz az IPES család 
első tagja. (Munkatársunktól) 


Megvásárolja a National Semi- 

annak Cyrix részle- 
gét a Via Technologies, A kér cég 
által aláírt szándáknyilatkozat szerint 
a tajvani Via nyivánosságra nem ho- 
zat összegén jut az x86 procssszóro- 
kat gyártó Cyrix birtokába, A megálla: 
Podás részleteit és lebonyolításának 
menetrendjét csak később jelentik be, 
Ce a Via annyit már megerősített, 
hogy továbbra is fejjeszteni és értéke: 
sítoni fogják a maglévő termékcsaló- 
"ot. Szakértők szerint a mostani felle- 
Tény jó hir a vásárlóknak, mert még 
egy into fennmaradását biz 
tosíja, Ha a Oyrixat egyszerűen be- 
zárják, akkor már csak az AMD marad 
Porondon az íntellol vivott kűzdolom- 
beny a PC-kárt. Parsze jól jár a Via is; 
§ lapkakészleték fejlesztésében sokat 
Sagíthat nak, hogy hozzájut a pro. 
ssszorgyártási s -tervezési techno. 
Tögtákhoz, latva különtéle intol-szaba- 
"almak Begncóhoz. (IDGNS, Bastonj 


További híreink: 
www szamítastochnika hu 


HARDVER 
Három kéziszámítógép 


Újabb kezesbárányok 


A kéziszámítógépek területén ís töretlen a fejlődés, szakadatlanul jelennek meg 
újabb és újabb modellek. A közelmúltban három cégtől kapott Tes; 
bemutatott készüléket ebből a kategóriából. Amíg velünk voltak, a 
doztuk őket, ahogyan azt a nevük és az illem megkívánta. 


ztlaborunk friss. 
tenyerünkön hi 


gyszer már rendeztünk mérkő. 


tént itt azóta, A tervezők még min 


A színesek körében, mint bemuta; 
tónkból ís kitűnik, a Windows CE 
erősen jelen van, 

Az előző teszt idején, mi tagadás 
még ódzkodtam a kézírásos beírók. 
tól. Egy Palm III hosszasabb nyú 


beviteléhez mindig elő kell vennem 
a számbillentyűzetet, és az ékezetes 
karaktereket sem mindig sikerül 


vel, ó-val és ú-val viszonylag jó a 
találati arány , de az ö-vel és az ü-vel 
Sorozatosan kudarcot vallotta 
ís tetem róluk, abbahagy 
sérletezést. Egy kereskedő szerint 
ezeket az eszközöket arrú terv 


ték 


1. kép. Kézbe simuló 3Com F 


hogy a számítógép segítségével be. 
vitt adatokat nézegessük rajtuk. Ha 
ígaza lenne, akkor fabatkát sem ér 
ne az egész. Az angolul íróknak 
persze csak ritkán akad dolguk éke 
Zetes betűkkel, de néhány nyelv lép- 
ten-nyomon használja őket: ezekre 
a nyelvekre (még) nemigen gondol; 
tak a konstruktőrök, de még a Win. 
dows CE megalkotói sem. (Az ő-vel 
és az ű-vel némelyik nagyobb test 
vér is hadilábon áll.) 

Ennyi előzetes és általános észre 
vétel után lássuk a masinákat, szo- 
kás szerint a gyártók neve szerinti 
ábécésorrendben. 


3Com Palm V 


Mint említettem, a III-as változattai 
már hosszabb idő óta ismerkedtem, 
sok kellemes tapasztalatom van ve: 
lo, érdekelt tehát, hogy mit tud az 
új változat, A HRP adott ís egy 


onból" (egy pont a javára a ré 


dig versenyben tartják a korábbi kér ( gebbivel szemben), A fedelét azon- ! szont mara 
irányvonalat; a monokróm minde: ) ban elvesztette, s helyette egy ol- ! háromfé 
nest meg a csillogó-villogó színest. ( dalt, a toll helyére húzható bárlef 


fentyűt kapott. Mivel a toll mindkét 


oldalon tárolható, 


azért könnyen k. 


! szíthetünk jobb- vagy balkezes vál 


tudtára adnom. Az á-val, é-vel, (- ) lálnak akadni. Lehet persze, hi 


10; Arról azonban nem vaj 


meggyőződve. 
tyű kel 


hogy ez a leffen 


n védi-e a precíz kij 


zásából azonban kiderült, hogy a ) (egy pont a réginek). A soványítás 
beírás csak:megszokás dolga. A 26 ) ban a dokkolócsatlakozó védőfedele 
alapbetűt tökéletesen érti, a számok ] is odalett, a csatlakozók ilyenfor. 


mán fe 
pucéran 
még valami drótkefeszerűséi 


enűl 
retteghetnek attól, hogy 


mondharni úg: 


elekiromos rövidzárvédelem kifo. 
biztos: ez kicsit 
A külcscsomót 


tettem mellé, bíz. 


gástalan; de 
szokatlan meg 
mindenesetre nej 
tos, ami biztos, 


Az edd 


gi két elemet akkumulá: 


torra cserélték, s azt a dokkolóban 
lehet tölteni. Az ehhez adott kis du 


gasztápogység ij 
kozóval juttatja el a tápfeszültséget ) 
4 soros kapura kapcsolódó 9 pontos 
DSub csatlakozón ál a dokkolóba, 

A dokkoló mérete ís csökkent, de 
nem lényegesen, 
jócskán megnőtt, s így sokkal sts 
bilabban áll (2. kép), sót a P: 

ís biztosabban csücsül benne 
pont az V-ösnek). Az a 


a súlya viszont 


híján." 
mindencsetre napi egy-két órás dok- ) 
kolúissal biztos, b kell ki- ] 
merüléstől tartani (ez ís az új válto- ) 
zat javára szól). 

Módosítottak a kijelzőn ís: eddig 
egy tekeróvel lehetett állítani a) 
kontrasztot, most meg egy, a képer- / 
nyőn megjelenő virtuális tolókával / 
lehet. A háttérvilágítás eddig egy 
kix zöldes fénnyel derítette a kijel 


Palm V-öt egy rövid próbára (7. ( zőt; ebben csak az változa, h 

Zést a kéziszámítógépeknek ] kép); már első látásra feltűnik, hogy szinén. zöld 
(lásd a Számítástechnika tava. a masina erós fogyókúrán esett nek látszanak a ka 
lyi 42, számának 17-20. oldaláj; át: fele olyan vastagon és jóval ! rek, ha sötétben nézzük őket 
most azt nézzük meg, hogy mi tör- ( könnyebben került ki a szépészeti zkálnának 


nélküli ké 
gjobb, legalá 


Compag Aero 2100 


A Flagtól kapott A; 
dány (3. kép 
a korábbi 


4. kép. Compag Aero 2100, W 


az 
en 
or 


HARDVER 


gunk ide semmit (4. kép; hangmi- ) nehezebben vehető ki a színes kép. ) méretű. Színes képernyő, billentyű; 
nősége egészen jó. Háttérvilágítás nélkül pedig csak jó ) zet, modem és hangrögzítő: ez mind 
A bal oldalon felül van egy kom- / fényviszonyok között olvashatunk ) foglalja a helyet, és növeli a töme: 


binált gomb, meg egy egyszerű. A ) le róla információt get. Sőt, egy CompactFlash foglalat 
kombinálttal megy a fel- és lemoz- ) A masina memnóriabővítésként ! és egy PC-kártya (Type II) foglalat 


galús és az engedélyezés. az alatta ! egy CompactFlash memóriát fogad- / ís növeli a térfogatát. 
levő egyszerűvel pedíg a kilépés. Ez ) hat, A hozzá adott dokkoló stabil, és ) A képernyő jobb oldalán négy ál 
a két gomb a gépecske operációs láthatólag sokat kibír. Az akkumu- ( landó ikon van; egy-egy a beállítás 
rendszerével. a Windows CE-vel ) látor ezen keresztül ís tölthető, de , a teljes kinyításnak, a teljes 
működik együtt. Az említett négy ! mehet nélküle ís, egy, a géphez j ikonra zárásnak, és a programátkap- 


csolásnak. Ez utóbbi vált a most fv. 
Baz assásts aszt tttáNtE 


ZETTÜNK MÉG- A Léf- 
KISEBB EGÉRLYUKBAN 
ís ELFÉR! 


úszó az elősétég hazam progra 
ki A billentyűzet OWERTY 

kiosztású, u felső sorban 11 félma- ! 
as, ikonakkal díszít fünkelőókil ) 
lentyű ált. Ezekkel uz ikonjuk által 
jelzet alkalinazás indítható el. pék 

elmiár stb. Jn a gépezat ieza Wir ) 


vel dolgozik 

Az érintőképemyőt egy írónnai ) 
vezérelgethetjük, az írónt pedig a 
) végére tett csíptetó megnyomásával 


ugrathatjuk ki a helyéről, A billen- ) Ugyanennek a funkcióbillentyűnek ( vagy 800-600-as felbontásban néz. 
tyűzetnek kicsit erős. de nagyon ) és a (CTRL) billentyűnek az együt. / hetnénk a diákat. A gép képemyő. 
korrekt billentése van. A magyár ) tes lenyomásával léphetünk NUM ] jén némely diakép erősen káleidosz 
kezetes karakterek sajnos nincse- ) LOCK állásba; így írhatjuk be a ( kópjellegő. 


nek rajta, holott van olyan funkció- ) számokat. Kézírásos adatbevitel A Jomadához jár egy vaskos dok. 
billentyője, amellyel a kapcsos és ) énhetően — nincs beleépítve. A CE-n  kolóállomás is; ránézésre stabil, de 
ögletes zárójelet lehet bevinni. ! országként megadhatjuk Magyaror- ( a mintapéldányban nem tökéletesen 


helyezkedett el a Jornada, a bal 
oldala egy kicsit felemelkedhetett 
A dokkoló együtt kicsit mintha 
íróasztaldísszé. magasztosult volnu 
külön. állítható az iróntartóji (6 
kép). Az akkumulátort tölthetjük 
külön tápegységből, vagy a dokko. 
lón át. A soros vonalat a dokkolón 
keresztül éppígy lehet használni 
mint nélküle. 

A készüléket forgatva nem tú 
madt olyan benyomásom, hogy ez 
kell nekem. Elég súlyos, nem lehet 
könnyedén zsebben hordani, táská- 
ban meg inkább egy kisnoteszgépet 
cipelek, azzal legalább már Windows 
98-at használhatok; de ennek az ál 
lításnak az igaza majd kiderül a nem 
sokára készülő kisnotesztesztből. 


4.kép. A n tartozéka az Aero 2100-nak hi 


Összegzés 


] A színes változatoknak móst már 

) nagyon jól látható a képük, kont 

rasztosak és élvezhetők az ábráik. 

got ís, de a modem konfigurálá- ( Méretük és tömegük viszont még 
! 


5. kép. A billentyűzetes HP Jornada 680 


nem az igazi. Lehet, hogy kell még 
néhány év, és akkor majd 
nik a piacon a színes LCD a 


sakor már nem. A többi beállítás, le. 
hetőség és program jórészt a Win 


egjele 
ostani 


ebet az MOLDO2SZ sze na 
hatervtátt rar va van 
Bee ut b) títantyű a tól 
Tagitás IDSSBO 1.Ab-4 L-o0 akizzruslátor 15 Ah Uton ükkumulásor 
ROM varytóv megszap na 19 na 
PAM ANDÓ megabsáp 2 16 18/n-a 
Como z an ván 
PCMCIA 2 - d van 
letra éévtet a an an 
Serra ar van van 
agöoráts - beépten új 
- van van íi ) 6. kép. A Jornada tolltartós dokkotóáltomása 


gépen megvan a Pocket Office (Ac- ] Palm V méretében és tömegével, A 
cess, Excel, Ward és PowerPoint) ) költségek sem elvetendők, hisze! 
a PowerPoint azt ajánlja. hogy te. ) ezek m csecsebecsék igen drágák 
gyünk a gépbe PCMCIA formátumú ! 

VGA kártyát — azzal ÉGObA8O-as Krizsán GyrET 


megalapozatlan perek, amelyek össz- 


ESEHEHET HET FEET 
HMA tú 
TELJE ÉL E 


PC-tippek 


Lapunk hasábjain szó esett már 


a kétezredik évvel kapcsolatos dátumváltási problé- 


PC. 5 fogó is: 
a PC-ket érintő kérdéseiről 6 ismertető helyett most egy-két tippet szeretnénk 
adni olvasóinknak, hogyan tesztelhetik alkalmazásai kat, 


anácsaink az operációs rend- 

szerekre, az Excel táblázatke- 

zelőre és a Norton 2000 prog- 
ramra terjednek ki, Kezdjük tehát az 
"Gperációs rendszerekkel! 


Operációs rendszerek 
még egyszer 

Jöjjön először a jó hír: a Windows 
98 és az NT 4.0 gyakorlatilag híba- 
mentesen kezeli a dátummal kap- 
csolatos problémákat, A Windows 
korábbi verzióiban azonban akad 
hatnak kisebb hibák. Az első mind- 
Ján az, hogy a Windows 95 alapér 
telmezés szerint a rövid dátumfor. 
mátumot használja. Ennél már sú. 
lyosabb baj, hogy a Windows 3.x, 
a Windows for Workgroups, sát 
a Win95 korai kiadásainak Intéző- 
je (File Manager) meglepetéseket 
okozhat A Windows 95-ben a 
Stan-Keresés-Fájlok vagy Mappák 
parancs kiadásával győződhetünk 
meg arról, hogy az Intéző állja-e az 
ezredforulót, Keressük meg a win- 
file.exe állományt, és nézzük meg a 
létrehozás dátumát Ha a dánm 
1997. március 11-énél korábbi, ak- 
kor az Intézőt ki kell cserélni. Korai 
(3.x) Windowshoz a w3lfilupexe 
állományt kell letöltenűnk a Mic- 
rosoft honlapjáról, Windows. for 
"Workgroups használatakor a wfw- 
filup.exe állományt, Win95-höz pe- 
dig a w95filup.exe állományt: 14- 
togassunk el a support microsoft,- 
comlsupportidownioads — honlapra, 
onnan pedig lépjünk a megfelelő 
operációs rendszert jelző kapocsra, 
És kattintsunk az Updatcs and Utili- 
ties hivatkozásra. Ha a Windows 
3.x Intézőjét frissítjűk, a letöltött ál- 
Tományt teljesen űres alkönyvtárban 
kell elhelyeznünk. 

A Windows 95-beli emulált DOS 
Parancsokkal ís lehetnek  problé- 
mák. A Dir parancs például csak két 
számjegyet használ évszámmegje- 
lölésre az állományok felsorolása- 
kor. A Date parancs pedig ,.Invalid 
date" hibaüzenetet küld, ha az év- 
számot a 00 és 79 között interval- 


lumban próbáljuk beállítani. Ezt a 
Problémát négyjegyű dátum meg- 
adásával kerülhetjük meg. A Dir és 
Date parancsok végleges rendbeté. 
teléhez töltsük le a win9Sy2kexe 
állományt áz iménti címről, majd 
telepítsük. Sajnos, ez a javítás sem 
teljesen. hibamentes: ha kétjegyű 
számot adunk meg 00 és 80 között, 
akkor azt a rendszer 2000 és 2080 
közötti dátumnak fogja tekinteni. 


Egy kedves Excel-teszt 


Természetesen a téblázatkezelők 
adataiban is előfordulhatnak hibák. 
A cellák két számjegyű dátumai 
még akkor ís bonyodalmat okoznak, 
ha a rendszer maga megfelel az ez 
redforduló követelményeinek. Ha 
Például 10/13/29-et gépelünk a cel- 
lába, akkor ez az Excelnek 2029. 
október 13-a lesz, de ha 10/13/30. 
at, akkor az csak 1930. október 13. 
a. Az Excel ugyanis azt teszi fel, 
hogy 4.00 és 29 közötti számjegyek 
már 2000 utánra vonatkoznak, a 30 


És 99 közöttiek pedig 2000 előttre. 
Ezt a problémát csak úgy oldhatjuk 
meg, ha négyjegyű dátumokat hasz- 
nálunk, máskülönben állandóan el 


táblázatkezelőiket 


lenőriznünk kell, hogy az Excel ir 
úgy vélekedik-e, ahogyan mi. 

A munkalapok böngészését vélet 
lenül se végezzük manuálisan: az 
amerikai PC World honlapjárói 
(www pcworld.comlfilewortdifte 
deseriptionl0,1458.6117 DO Jtmd) he. 
tölthetünk egy egyszerű, de nagyon 
hasznos bedolgozát; ez jelentést ké. 
szít a munkalapról (lásd az ábrát) 
Mindemellett érdemes ellátogatni a 
szerzőnek, John Walkenbachnak a 
honlapjára; ott rengeteg Excel-spe 
cifikus tippet és programot találhat 
az érdeklődő. 

A jelentés külön munkalapra ké. 
szül, és a dátumokat tartalmazó cel: 
lákat feljegyzi. Ahogy az az ábrán 
látható, felsorolja a címet, a sort, az 


oszlopot, a formulát, valamint a dá. 
tam kijelzésének módját 


Norton 2000 


A Symántec által gyártott Norton 
2000 erénye, hogy sokkal többet 
tud, mint az előbbi exceles bedolgo 
zó, de persze pénzbe kerül. Kemény 


het, és nemcsak az Excel, hanem az 
Összes nevezetesebb táblázatkezelő 


KEHÁT 


1. 
BÁRTARAÁKTAN GTA 


r "4 


Annak idején mély tisztelettel adóz- 
tam annak a két szellemes úriember- 
nek, akik kitalálták, hogy valahol 
felállítanak egy összetákolt bankáu- 
tomautát; és az a személyi kód beüté- 
se után elnyelte a gyanútlan áldoza- 
tok kártyáit. A szerkentyű megje- 
gyezte a kódot, az ötletgazdák pedig 
éjjel kihalászták belőle a kártyákat. 
Nem nagy szám, de azért ügyes — 
mormogja. magában az ember, és 
csetleg arra gondol, hogy foglalko- 
zást változtat, később pedig arra, 
hogy úgyis elkésett. kicsiben nem 
érdemes, a nagylizemi megoldások - 
hoz pedig komoly befektetés kell. 
Pcdig — sajnos - nem a pénzen múlik. 
fiz ölletek mellé nem tőkéstárs kell, 

anem elegendő anyag a 
megfelelő OSZ SES 

Az amerikai PC World szerint jól 


ismert technika az, hogy a csaló 
telefonon a kártyatársaság kép! 
lőjének adja ki magát, és közli a 
kártyatulajdonossal, hogy az évátfor- 
dulás miatt új mágnescsíkkal látják 
el a kártyákat, s azzal a tulajdonos - 
ha a kártyájára ragasztja — elkerül: 
heti a dátumváltással kapcsolatos 
problémákat. A csík legyártásához 
viszont szükség volna néhány adat- 
ra... És ez vicc ugyan — bárki rög. 
tön láthatja —, mégis sokan elhiszik. 
Egy másik viskola" követői arról 
próbálják. meggyőzni a nagyérde. 
műt, hogy jobban teszi, ha pénzét 
olyan kötvényekbe helyezi, ame- 
lyek biztosan átvészelik az évezred- 
váltást. Ezeket a kötvényeket — log- 
alábbis forgalmazóik szerint — azér 
dotnák piacra, hogy n betétek átme- 
netileg se veszítsenek értékükből. 


A pénzügyi megoldások területén 


maradva, hasonló konstrukcióval 
kísérletezik néhány ontariói ,tele- 
marketinges" házaló kereskedő ís 


Ezekkel a kereskedőkkel biztosítási 
szerződési lehet kötni a dátumváltás 
miatti számlahibákra 

A Fülöp-szigeteken — folytatja 
lap — más műfajt választottak; at a 
hardverkereskedők. sajátos markc. 
tingeszközökkel rémisztgetk 4 ve. 
vőket: szerintük a PC-k felrobban- 
hatnak a 2000. év problémája miatt, 
célszerű tehát minél előbb újra cs 
rélni őket. A helyi illetőségű News: 
bytes szerint a Fülöp-szigeteki ható- 
ságok kénytelenek voltak hivatalos 
közleményt kibocsátani, s abban fel- 
hívni a figyelmet a csalásokra. 

Eddíg a kisebb ügyek. Az Auszt. 
rál Nemzeti Értékpapír és Befekte- 


ötven amerikai dollárért a miénk le- ! 


munkalapját végigbéngésztetjűk ve 
Sőt, végígpásztázza az 
renőszert, a BIOS-tól kezdve az al 
kalmazásokig — és belenéz a tibi. 
zukezelő állományokba. és m 


a felhasználót mindhárom 
szakaszon, dé a hibát n 
automatikusan, c 


un vagy a hardver szintjén. Pé. 
dául ha a Win 

formánímot 
2000 


szrje 


vissza. ezen feltűni 


mát. és mellé tes 
erre rákattíntunk, akkor köz 
a Windows Beállítások képemyő. 
) höz jutunk el, s megtehetjük na 


( szükséges változtatásokat. Az alkal; 
( mazásokat a Norton 2000 a gyártók 
tól szerzett információk alapján kú. 


Töníti el. Pirossai jetzi má 
súan problematikus alkalmazásokat, 
] sárgával az ismeretlen alkalm 

kat, és zölddel azokat, am 
tudja, hogy megfelelnek a követ 
ményeknek. 

Í Ahogy már említettük, a Norton 
2000 belenéz a táblázstokba és az 
adatbázisokba is. Ha a listában a kí 
vánt táblázatra kartintunk, akkor a 
hibakereső másolatot készít róla. 
majd megnyítja azt. Az egeret a ve. 
szélyes zónők fölött elhúzva egy ab. 
lakot kapunk: az leírja a hibát. és 
Javaslatot tesz a javításrz. A Norton 
2000 a következő táblázatkezelőket 
vizsgálhatja meg: Access, Lotu. 
2-3, Excel, dBASE, Clipper, Fox 
Pro és Paradox. A színezés csak az 
Excelben működik. 


Kelemen Zoltán 


tés Felügyelet áprilisi tréfa) 
lennium Bug Insurance Com 
ven webhelyet nyitott, s ott jó 
cégek Y2K-biztosítási körvén 
nálta a látogatóknak. A lapc 
mini tízezer ember lá 
) közülük több mint ki 
tek üzletet - 4 millió dollár értékben. 
Hazánkban talán kevesebb esély 
nyílik az ilyesféle trükkök alkalma. 
zására. Kisebb a hitelkártyás 
] lom, az intemeten pedig mé. 
tehet kereskedni - és ez ne 
másképpen a dáramátfordulásig. De 
azon azért el lehet gondol 
hogy mely más területen használha 
tó még ürügyként a dátumforduló. 
Lehet támadást vagy hírszerző tevé 
kenységet álcázni vele. lehet káro- 
kar okozni a versenytársnak. Ilyen 
veszélyekre megfelelő biztonsági po- 
lítikával fel lehet készülni, és ki le. 
het védeni őket — de: megfeledkezni 
nem szabad róluk. 
K.7. 


A TAKINFO Takarékszövetkezeti 
Informatikai Kft. 


[vázotot hirdet 


rendszerszervező 


SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


TAKINFO Kft. 1122 B 


w 


IT menedzser 


Követelmények: 


UNIVERSAL 
7 


A HUNGEXPO Rt. 


Internet/ intranet üzemeltetési feladatol 


Igények, elvárások, követelmények (feladatok) 
az új internetes kollégával szemben 


Érdeklődni 
Bódi Ernő in 


Dhungexpo.hu 


yes gabor(öhungexpo.hu 


COMPLITER CLUB 


A PC-X Magazin 
számítógépes 
klubja egyedülálló 
környezetben várja! 


Jöjjön el. vagy za el csemetéjét egy kis hangulatos, 
hálózatos játékra ha csak 
szeretne ugorjon be h 


vagy újság íróival 


csevegni nk egy kólára! 


DG Ügyfélszolgálat 


Előfizetéssel 
régebbi lapszámok megvá- 
sárlásával, sérült CD-k cse- 
réjével forduljon bizalommal 
ügyfélszolgálatunkhoz! 


kapcsolatban, 


Nyitvatartás hétfőtől-péntekig: 12.00-18.00 
Címünk: 1012 Budapest, Márvány u. 17. Bejárat az 
Alkotás utca felől. A Déli pályaudvartól 2 percre 
Telefon: 356-0691, 214-9512 és 356-8291, 
kérje a 343-as melléket! 


PROGRAMOZZON 
FINNORSZÁGBAN 
FINN CÉGNÉL! 


Cégünk ve 


Elvárások 

 szakrányú folsólokú végzettség, 

,. többéves szakral gyakortt, 
adatbázis tervezésben jártasság, 

a angol szakmai nyolvismeret 
Előnyök 

"  tüterendiák, projuktvezetési gyakortát. 
5 banki jelantésszokgálat ismeretek, 

.  ORACLE ejosztókörnyezet ismeruto, 
a CASEapasrtalat. 
Sikoreg pályázóknak versenyképes jövedelmet, képzési 
és szakma fejlődést biztosítunk. Pályázatokat írásban 
kár benyújtani, 


tő fini 
multinacionális 

szoftvercégek 
megbiz 
konzult 


ából keresi 


isi munkára 


CICrs, JAVA, Corba és Oracle 

tapasztalattal, Unix és WinNT 

fejlesztésekhez, nagyon jó 
angol nyelvtudással 


http://personal inet fVbusiness/mba; 


NP ati T30C. 
Hp 


E 
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Akzlós termének Mcresoft termész 
145 Öten 97 Puazrsal zal vrtátásó 144000 rad 
ntyih.2 2 Szerda atos terajró 


JAS Viszáal Övt Fog A ákóáye 499309 94. 
Prosyzt 94 Bag 


AZ SS után. 201 006 Pjogdőlaoe 200 Eng. 
651 heg Puátásttoa 3090, 


AMDE NEP pad 7 Ete Enonna beles 95 CD. 


PACKARO , Tele 37070), KA 1a. 3ID.-2480, 130. pc "29 2ran . fojenjánte e 


me 1991 Batzzom Pé 222 Eme iutzőáset arat 
tm eze át át egett? pa jeeel 
a a eererrtes emezt égetovaárer fe rsaggltóó 


A kávé, teaés fűszerek területén piacvezető nemzetközi nagyvállalat, 
a SARA LEE COFFEE £ TEA HUNGARY, 
a Sara Lee nemzetközi nagyvállalatcsoport magyarországi tagja. 
A további sikerek elérése érdekében most 


! SZÁMÍTÁSTECHNIKAI MUNKATÁRS 


jelentkezését várjuk 


Elvárások: 


] 
] 
1 " MS-Exchange tapasztalat, 


" informatikai végzettség, 


]"LANAWAN ismeretek, 


] " angolnyelv-tudás, 
! " WinNT és Win95 ismeretek, 

] 

] 


" AS 400-as ismeret előnyt jelent. 


ambióózus, igényes 
projokivozetőtrondszerszervezőt. 
Kérjük, hogy szakmai önéletrajzát az alábbi címre juttassa et 


SARA LEE COFFEE £ TEA HUNGARY, Humán Erőforrás Igazgatóság H 
1078 Budapest, István u. 23-25. / 


SS 254 — Az 


BUDAPESTI ÉRTÉKTŐZSDE 


felkínálja 

egy tételben történő megvásárlásra 
az alábbi számítástechnikai eszközei 
i 9 db 286-os Notebook, 19 db 286-os számítógép (különböző 

kiépítettségű), 11 db 386-os számítógép (4 MB RAM, 120 MB HDD, 

6 működésképtelen, 5 működőképes), 38 db 486-os számítógép 

(8 MB RAM, 270 MB HDD, 22 működésképtelen, 16 működőképes), 
3 db Pentium (működésképtelenek), 70 db monitor 14/15" VGA részben 
l használhatóak. 


l Felkínáljuk 
l egy tételben történő megvásárlásra 
az alábbi számítástechnikai eszközeinket: 


1 db DEC VAX 4000-50 szerver (64 MB RAM, 4 GB HDD), 74 db DEC 
VAXStation 4000 VLC számítógép, 16 MB RAM, 120 MB HDD, egérrel, 
billentyűzettel, 177 DEC VRM17 monochrome monitorral, további 10 db 
ugyanilyen számítógép monitor nélkül, 1 db DEC MicroVAX 3100-10e 
számítógép, 1 db MicroVAX 310-80 számítógép, 1 db DEC VAXStation ! 
4000-60 számítógép Digital Storage Expansion unittal, SCSI kazettás 
egységgel és 2 GB hordozható winchester diszkkel, 10 db DEC 3000-300LX 
AXP számítógép monitorral, egérrel, billentyűzettel, 1 db DECserver 250 
terminálszerver, 2 db DEC LP37 sornyomtató, valamint 63 db HP 
Auletget inkjet printer. 


A csomagolás, valamint a budapesti telephelyről való elszállítás költségei 
a vevőt terhelik. 


A pályázatot megjelenésétől számított 10 napon belül zárt borítékban, I 
"ÁRAJÁNLAT" jeligére, í 
í 


1052 Bp., Deák Ferenc utca 5. címre 
kérjük megküldeni. 


További tájékoztatást Halasi Klára ad a 429-6709-es telefonszámon. 


CD-ROM mellékletei ] 
otthonra találnak 


a PC World CD-ROM 
tartójában. 


A 12 db CD lemez 

tárolására alkalmas 
tartó ideális archívum a számítás- 
technikai magazinok CD-ROM ! 
mellékletei számára. 


Megvásárolható az IDG 
Magyarország ügyfélszolgálatán: / 
1012 Budapest, Márvány u. 17. 
(Bejárat az Alkotás u. felől.) 
Nyitva tartás: hétfőtől péntekig 


12-18 óráig 
680 forint / 


Megrendelhető az ingyenesen hívható 
zőld számunkon: 06-80-200-263, a 356-9773-as faxszámon, 
a zsbaloghAidg hu e-mail címen vagy a 

1537 Budapest PI. 386-os postacimen. 


IT LÉTFÉZTÉNSÉTTSERÉN 61] 


A CW Számítástechnika 1999/29. heti számából a következő kódszámú hirdetésakről 
szeretnék tájékoztatási kapni; 


/ 

( 
07043 28051 29025 I 
16062 29003 29026 l 
17012 29004 29028 I 
18029 29009 [sosa l 
21005 29011 29031 l 
24004 29012 29032 fi 
25010 29013 29033 I 
27017 29014 29037 i 
28048 29017 fi 
28049 29018 fi 


A megfelelő kódszámokat kérjük szíveskedjék megjelölni és címűnkre elküldeni 
1012 Budapest, Márvány utca 17. Postacim: 1537 Budapest, Postafiók 386 


—Rőgtöm a beszélgetés elején 
hadd keltemetlenkedjek egy kicsit: 
rokona a néhai Czinege Lajos hon 
védelmi minisztermek? 

—- Nem. Nagyapárunak van ugyan 
ílyen nevű testvére, de ő az ellenke. 
ző oldalon tüntette ki magát: a rend- 
szerváltáskot ötvenhatos emlékérmet 
kapott. A Czinege név egyébként 
nem ritka név az Alföldön. ahonnét 
végtére 5 a családunk származik. 
Apuú nagyszüleim már Kaposvárra 
költöztek, jómaga pedig Budapes 
ten születtem. Az anyai rokonság 
Erdélyből jött át negyvennégyben, 
s különböző vidéki városokban iz 
kott. Szüleim a miskolci nehézipa- 
ni egyetemen, gépészmérnöki tanul 
mányaik során ismerkedtek meg 
egymással 
et szerint ezrvében ort dobog 
egész Kárpát-medence. 
kanurgásból mit adtak át 
szülei 
- Valószínűleg a sokszínűséget és 
iránti nyitottságot. Már a 
gimnázium előt megmutatkozott ter- 
dorányi . orientált 
belém problémamegoldó ké- 
pesség ss, től tudom magam tenni 2 


sdésemtői vezé- 
relve beírnikoztam a BME villa. 
mosmérnöki karára Szerepet ját 
szott ebben persze a szülői indíttatás 
is. no meg az, bogy ezen a kara 
kellett a legkevésbé megerőhetnem 
megam tanulás szempontjából. Igaz 
ugyanakkor az ís, hogy maga a 
villamosmérnöki 


pontúnak, így kapva kaptam egy 


Ssztöndíjon, aminek kezetében egy [ 


németországi egyetemen belemerül 

tem az orvosbiológiai mérnöki szak- 
ma és az orvosi műszerek rejtelmeibe. 
1994-ben kaptam diplomát, s még 
az év őszén belefogtam egy doktori 
kurzusba. Fél év múltán azonban r§- 
Jónem, hogy ez nem köti le teljesen 


az energiármat, így elkezdtem dol- ) 


gozm az ASK Kft-nél, ahol orvosi 
műszerek marketingjével foglalkoz 
tam. Sokat jártam külföldre. amit él- 
veztem ús szüleim még a gimnáziu. 
mi évek alatt belém verték a né 
metet és az angolt. így minden ne. 
hérség nélkül mudtam kapcsolatokat 
teremtens az országhatárokon múl cs. 
Munkám abból állt, hogy bel- és kül. 
földi piacokat, ügyfeleket szereztem 
orvosi műszerek és szoftverek szá 
mára. Mit morséjak. nez volt egysze 
rű feladat rábeszélni például a ma- 
gyar orvoni végfelhanrnálókat, hogy 
Vegyék már meg a műszereket. vagy 
az amerikai piacra eladsú ezeket az 
- újdomág jellege miatt kevéssé el; 
fogadom - termékeket 

- Hós igen, nem könnyé a vigéc. 
bocsánat, a sales munkatárs sorsa, 
tödazm mem szeretik őket, magam ít 
mundog rájuk csapom az ajtót. Sze 
viszem Arthur Mitler mem vélettesál 
ria meg Ar úgynék halálát Ön 
meddig bírta? 

-A 0ég töbtöszöri átszervezés 


KARRIER 


Orvosi műszerek után PC-k 


Ravasz taktika fölfelé, humánus agresszivitás lefelé 


Pályája kezdetén orvosi műszerek eladásával próbálkozott, de nem lett belőle jó utazó ügynök — szerencsére, mondhatnánk, hiszen Czinege 
László most nem erősíthetné áldásos marketingtevékenységével a Hewlett-Packard Magyarország Ktt. személyi számítógépek üzletágának 
csapatát. A harmincéves üzletember többek között arról beszélt lapunknak, miként lehet az európai főnökökkel megszerettetni Magyarorszá- 
got, s hogyan kell humánus tárgyalópartnerként elfogadtatni akaratunkat az ügyfelekkel. 


után úgy gondolta. hogy halványo- 
dik a jelentőségem, s kevésbé tudor 
úgy irányítani a dolgokat, ahogy 
kellene, így búcsút mondtunk egy- 

másnak. Viszont én még az egyete- 
mi éveim alatt tagja, illetve budar 
pesti elnöke voltam az Európai Hall- 

gatók Egyesületének, s egy hajdani 
Iagtársam, aki az egyik fejvadász 

cégnél dolgozott, szólt, volna-e ked- 

vem megpróbálkozni egy interjú. 

val, amely a HP.bez keres PC-mar. 
ketingest. Volt kedvem, hiszen a HP. 
neve jól csengett. végtére ís ameri- 
kai cég, amelynek curópai PCs köz- 
pontja Franciaországban van. Sze. 
mélyi számítógépekkel foglalkozó, 
utazni szerető marketingesnek  ki- 
váló alkalom a világtátásra. 

Nem okozott nehézséget PC-re 
ármyergelni. különösen, hogy keres- 
krdelmi ér martetingmunkát ís ke 
lett végezni? 

- Mérnöki végzettséggel műszaki 
értelemben nem okozott semmi 
gondot a PC megértése, a többibe 
Pedig belerázódtam. Már az interjúk 
at is sokat tanultam, a kérdések- 

ből megtudhattam, mit várnak tő- 

lem. de önállóan is kezdem beleás- 
ni magam a területbe. Az alapvető 
hangsúlybeli különbség az előző 
munkámboz képest, hogy az inkább 

-zádumálós" jellegű feladat volt — 

például az ember kiment a kórházba 

és tízezer forintokról alkudozott a 

gazdsági igazgatóval —, a HP-nél 

viszon szármomra újdonságot jelen- 
tett a viszonteladói hálózat Ennek 
muraden csínját-bínját itt kellett meg- 
) tanulnom, főként a házon belüli 
emberekiól és a partnerektól. Nem 
! tartom kizáró oknak, ha valakinek 
náncs kizsszikus marketinges isko- 
lázottsága — elvégre a végzett mér- 
! nökök fele kereskedelmi területen 
) dolgozik az üzleti világban -, ellen. 
! ben, aki nem tudja magár ebbe az 
irányba orientálni, elveszett ember. 

— Mennyi időbe került, mire bele: 
samult az új szerepbe? 

- Erről a munkatársaimat kellene 
! megkérdezni. de én azt hiszem, kö- 
/ rülbetül fél évbe. Ennyi kell ahhoz, 
Í hogy az ember magabiztoszn mo- 

zogjon. Az állandóan változó kör 
! nyezetben egyébként szükséges a 
) folyamatos tanulás. 

— Követett-e el bakikat az elején? 

Nyilván vét az ember kisebb. 
tagyobb hibákat, nagyon nehéz 
) egyszerre figyelembe venni az ösz. 
szes partner igényét. Arról van szó. 
bogy a HP kereskedői hálózatában 
a nagykereskedők. a közvetlen par 
berek és a nagyobb viszonteladók 
nagyon féltékenyen nézik. melyi- 
küknek milyen kedvezményt nyúj- 
tunk. Mivel e láncolat tagjai áltaiá- 
ban vadnak egymás viselt dolgairól. 
nagyon kell égyelni, nehogy egyi: 
kükkel valamilyen formában kívé. 
telezzünk. Azni munkám külföldi 
vonatkozásait, azaz Magyarország: 
ssalk az cssópai központ felé való 
képviseletét illeti, azt hiszem, külö- 
nösebb megrázkódtazás nélkül sike- 
rült megícleinem ennek a feladat. 


nak. Ez ügyben fontos tudni, hogy 
Magyarország végtére ís kis ország, 
5 nagy jelentősége van annak, hogy 
,odafönról" hogyan értékelik. 

— Mivel tudta belopni Magyaror: 
szágot az európai vezetők szívébe? 

— Minthogy Magyarország kis ar 
szág, nem lehet elvárni, hogy üzleti 
súlyunk miatt. szeressenek. Tehát 
Épp azt hangsúlyoztuk, hogy kis or- 
szág, kis kísérlet, nem lehet mar 
gyon nagyot hibázni velünk. Emel- 
lett alapvetően rugalmasságunkra, ín- 
novatívításunkra alapoztunk, mivel 
ítt már korábban is jó csapat alakult 
ki. Ugyanakkor bizonyos belső me- 
chanizmusokat igyekeztünk szabvá- 
nyosítani és szigorúan megkövetel- 
ni annak érdekében, hogy időnként 
41 ne essünk a ló rülsó oldalára. 
Tudnüllik előfordult, hogy havon- 


Czinege László 


ta új stratégiát, új módszereket, új 
formátumokat találtunk ki, ami nem 
feltétlenül vitte előre az ügyeinket. 
Törekvésünk olyannyira sikeres volt, 

több országban is átvették az 
általunk kitalált eszközöket. Kife- 
jezetten jó hírt keltett tehát, hogy 
igyekeztünk megakadályozni a szét- 
szóriságot, valamint a túlzott ínno- 
vatívítást. 

— Már az ís baj, ha az ember túl 
innovatív? 

—-Nem szabad elfelejteni, hogy 
csapatmunkáról van szó, s ha egyé. 
nileg valaki től innovatív, az újdon- 
ságot a csapat esetleg nem tudja 
átvenni. A tapasztalat azt mutátja, 
jobb apró lépésekkel előrehaladni. 

- Szóval az öreg bika effekrusról 
van szó. 

- Lényegében igen, mert akkora 
cégeknél, mint a HP csak ezzel a 
módszerrel lehet előrejutni. Megfe- 
het, egy bétig örülnek a kiemelkedő 
újdonságnak, de egy hét elteltével 
az európai főnökök kezdenek bele- 
kötni a hibákba. 

- Azt hiszem, szociológusok ezzel 
a jelenséggel kapcsolatban emleget- 


net olyan kifejezéseket. hogy nivel- 
látás, meg kontraszelekció — bár ez 
mtóbbíval semműképpen sem vádol 
nám a HP-t, Nos, nyugodjunk bele, 
tejárt a lángelmék kora. De vissza. 
kanyarodva önhöz, hogyan hatadr 
előre a vállalani szamártétrán? 


— A HP-nél viszonylag kevés foka 
van ennek a trának. Ami- 
kor én másfél évvel ezelőtt belép- 
tem, ebbe a pozícióba kerültem, 
vagyis azóta is a PC-s üzletág ter 
mékmarketing-menedzsere. vagyok. 
Ez egyrészt annyit tesz, hogy teljes 
körben ismemem kell a termékeket, 
tudni kell azokat a piachoz adap- 
tálni, illetve közvetítenem kell az 
információt a helyi partnereknek. 
Másrészt, ami a markeringoldalt íl- 
leti, ki kell találni azt a fajta üzleti 
környezetet a viszonteladók számá- 
ra, amelynek keretében minél több 


különféle marketingprogramok, pro- 
móciók megkonstruálását, és mind. 
ezek anyagi feltételeinek megterem- 
tését jelenti. Az elmúlt hónapok s0- 
rán olyan sokat változott a felada- 
tom, hogy az eredeti állapothoz 
képest jószerével csak a nevem ma- 
radt meg. Ilyen körülmények között 
fölösleges olyan dolgokról beszélni, 
"mint munkaköri leírás. Például, ami- 
óta itt vagyok, a csapatmunka ered- 
ményeként sokat önállósodott a HP 
Magyarország, s ma már mi dönt- 
hetjük el. milyen marketingakciót 
indítunk s hogy kinek, vagy mikor 
adunk árkedvezményt. 

—Milyen középtávú elképzelései 


semmiképpen. sem 
gondolom. végül is a HP-ben jó 
munkaadót ismertem meg. A lépcső 
alsó fokán, ahol most állok, a 3-4 
milliárd forintos PC-üzletág marke- 
tingjéért felelek. A következő — s 
igazából utolsó — itthon elérhető 
lépcsőfok már afféle personal ma- 
nagert jelent, aki alá több ember ís 
tartozik, ez lényegében az üzletág- 
vezető. A hazai előlépési lehetőség 
tehát az úzletág-vezetői munkakör, 
-de lehet a külföldi munka lehetősé- 
gével ís kacérkodni, különösen, ha 
az ember fiatal és családja sincs. Én 
Például szívesen élnék ezzel, egy 
ideig jó lenne a HP egyik külföl- 
Mi érdekeltségében dolgozni, Amint 
látható, vannak kifutási alkalmak, 
ugyanakkor az ís igaz, hogy nem 
Jőttem be" magamnak semmit, fő- 
leg azért nem, mert annyira változó 
ez a terület, hogy egy-két év alatt 
születhetnek teljesen új üzletágak ix. 
— Meddig vár a házon belüli lehe- 
töségre? Elmartetingeztk egy dara. 
big, 1 ha az üzlétágvezető az ísten- 
nek sem atar felállni a székéből, 
fogja a kalapját, a megy a konku. 
renciához? 


— Ha az ember jó fehételek között 


Most azt mondom, hogy előnyben 
részesítem a cégen belüli előreju. 
tást, vagy belföldön vagy külföldön. 

-Na, ezzel a fejvadászok lege 
alább megtudták, hogy feljebb kelt 
srófolni az ajánlatukat, ha a konku. 
"renciához akarják vinni. Egyébkém ! 
mút jelent az ön számára a HP-nél. 
dolgozni? 

— Erre csak azok tudnak hiteles / 
választ adni, akik már több cégei 
végigjártak, De azt tudom, hogy a 
HP-nek olyan hírneve van, hogy ítt 
humánusabban bánnak az alkalma 
zottakkal, mint bizonyos verseny. 
társaknál, azaz ha valaki egy terüle. 
ten nem igazán válik be, megpró- 
bálják áttenni másik területre, 

— Tekintve, hogy a globális infor. 
matikai óriásvállalatok sorában a 
HP az IRM után következik, ítthon 
azonban még hátrább lépeget, 
nincs-e önben valamiféle lemaradár 
érzés? Nem mondogatjare magá. 
ban, hogy gyerünk, húzzunk bele, 
legyünk az elsők? 

—PC-s területen kétségtelenül 
nem vagyunk az elsők, nyorntatók. 
ban viszont igen. 

— Aha, kis ország, de élen jár a 
sportban? S 

— Persze ez nem melegíti a szí 
vem, § kevésbé hizlalja a pénztárcá 
mat, de ha az ember vállalati stra 
tégjában gondolkodik. akkor pozr 
tívamnak tekinthető. Voltak ugyan 
olyan elképzelések, hogy törjünk az 
élre, de ezt könnyebb — és főleg ol 
csőbb a elhatározni, mint megvaló: 
sítani. Viszont mindig. igyekszünk 
részsikereket elérni. 

— Beszélgetésünk. elején. néhány 
szóval már jellemezte magát, sze 
mélyisége sokszínűségéről és prob: 
Témamegoldó képességéről beszéli 
Az üzleti világ miként formálta jel: 
lemét, agresszívebbé, keményebbt 
vált.e a környezettel együtt? 

— Mindenféleképpen . keményed- 
tem, Az embernek el kell vállainia 
döntéseket, a konfliktusokat, Meg. 
erősödött egy korábban lappangó 
jellemvonásom is, amely arra ínt 
hogy azért mégse vesszek össze na 
gyon senkivel, Így egyszerre kell 
Jóban lenni a különböző partnerek 
kel, akikhez állandóan változó ét 
tékrendszer köt, mert egyszer együt 
vagyunk, egyszer egymás ellen, 6 
ez különösen élesen jelenik met 
tenderek alkalmával. Mindenesetre 


kezelni a dolgokat, Alapvetően hu 

"mánus üzletembemek tekintem mé 

gam. akinek fontos a másik ember 

15, nem csak a számok rideg világ? 

—Es olyan, mint az emberaró 

szocializmus a kapttattzmus farkáv 
A 


GAZDASÁG 
Az ERP még nem ment ki a divatból 


Az integrált vállalatírányítási (ERP) réndszerek pi ő! ú 

piaca szédületes gyorsasággal nőtt az elmúlt 3-4 évben. A lac él- 
vonalbeli szereplői — az SAP, a PeopleSoft, a Baan — mindeddig 20 százalékosnál jóval nagyobb éves Frlkogési 
értek el, kivált most, hogy a vállalatok figyelmét egyre jobban a 2000. év problémája foglalja le. Idén a szektor be- 
Vétele, becslések szerint, meghaladja majd a 20 milliárd dollárt. 


2000, év közeledése nagyban 

megnövelte a dobozos integ- 

rált megoldások iránti keres- 
letet; ezek olyan sarkalatos egyen. 
programokat" tartalmaznak, mint a 
bérszámfejtés, az emberierőforrás- 
gazdálkodás és a könyvelés, A ten- 
dencia egyszersmind a szoftverfej- 
lesztésben bekövetkezett lényegi 
változásokat is tükrözi. Néhány év- 
vel ezelőttig a vállalatok többsége 
még komplex programnyelvek — 
például COBOL — segítségével al. 
kotta meg a maga egyedi alkalma- 
zásrendszerét. A fejlesztések jóvol- 
tából azonban a cégek ma már meg. 
tehetik, hogy előregyártott szoftver- 
elemekből komponálják meg azt, 
amíre szükségük van. Amint azt a 
számtalan példa — és az ERP-piac 
növekedése — mutatja, a vállalatok 
dobozolt szoftverekből olyan rend- 
szereket . installálhatnak, amelyek 
eleget tesznek a legtőbb követel. 
ménynek. 

Bármily imponálók azonban a nö- 
Vekedési mutatók, az ERP-szállítók 
idén már éreznek némi megtorpanást, 
A növekedési előrejelzéseket vissza- 
fogták, s a gyártók más területeket 
keresnek jövőbeli boldogulásukhoz. 
A Cap Gemini brit leányvállalatá- 
nak egyik szakértője szerint nyilván- 
való, hogy az 1995-ben beindult nő- 
vekedés fiteme 2000-re jócskán mér. 
séklődik; azok a szállítók, amelyek 
eddíg évi 40 százalékkal bővültek, 
most kénytelenek lesznek beéri 
15-20 százalékkal. Minthogy a fő 
felhasználóknak: a nagyvállalatok 
nak a piaca telítődött, a gyártók most 
arra törekszenek, hogy legalább fenn- 
tartsák licenceladásból származó be- 
vételüket,  Vigaszukra szolgálhat, 
hogy nagy felhasználói bázisuk van, 
s annak újabb és újabb alkalmazáso- 
kat igyekeznek eladni. A tevékeny- 
ség két fő területe a kiterjesztett 
ERP és a web alapú ERP a szállítási 
lánc kézben tartására, 

Az ERP-gyártók a meglévő, álta- 
lában a nagy feldolgozóipari cége- 
ket átfogó ügyfélbázis mélyebb , ki- 
aknázásán" túl kisebb szervezetek 
felé is igyekeznek kinyújtani csáp- 
jaikat, s olyan pinci réseket próbál- 
nak meghódítani, mint a lakossági 
bankok. Ez a törekvés — hogy most 
az 50-500 millió dolláros forgalmú, 
közepes méretű vállalatokat ís látó- 
körükbe vonják — valósággal galva- 
nizálta a vezető ERP-szállítókat az 
utóbbi hét-nyolc hónapban. Sorra 
hangzottak el az erre vonatkozó be- 
jelentések; a Baan és a PeopleSoft 
nyitotta a sort, majd az SAP is teljes 
mellszélességgel. csatlakozott hoz. 
zájuk. A világ legnagyobb ERP-ké- 
szítő informatikai cége értéknövelt 
viszonteladókon keresztül közelít 
meg a közepes és kisvállalatokat, 
ezenfelül azzal próbálja meg barát- 
ságosabbá tenni tormékeit e szeg- 
mens számára, hogy például R/3- 
mal kornbinált vartikális megoldá- 
sokat dolgozott ki 18 iparágnak, fl- 
letve az intemeten is lehetővé teszi az 
elektronikus adatcserét (EDD. 

Az SAP az üzleti tevékenység 
más területeire is kiterjeszti a ha- 


gyományos ERP.megközelítést. Az 
R/A-ban mindíg ís voltak szabad 
technológiák; 1996 óta például el- 
látták. ügymenetkezelő. (workílow) 
képességgel is azoknak, akik igé- 
nyelték. A fejlesztés azonban nem 
áll meg irt; készül üzleti adatgyúj- 
tést, ügyfélkapcsolat-kezelést (CRM), 
szállítóiláne-kezelést és elektroni- 
kus kereskedelmet Lámogató szoft- 
ver is, s mindez kiegészül az elő- és 
háttérírodai (front és back office) 
alkalmazások integrálásával, 

Az IBM egyik piacfejlesztési 
stnitégája, Yves Fargc ís számos je. 
lét látja a vezető ERP-szállítók új 
Piaci területek felé mozdulásának. 
Szerinte az SAP-hoz, az Oracle-hőz, 
a Baanhoz hasonló cégek egyre ín- 
kább az alkalmazásokra összponto- 
sítanak, ugyanis innét származik be- 
vételük legnagyobb része. Ezzel pár. 


Az curópai hatóságok egyre inkább 
rászorítják. az. informatikai cégeket 
— kivált a hardvergyártókat —, hogy 
vegyék komolyabban a környezet- 
védelmet. Egyáltalán nem mellékes 
ugyanis, hogy a gyártásban milyen 
anyagokat használnak fel, mert 
azok később az esetleg tömegével 
kidobott ócska számítógépekből a 
talajba, vízbe, levegőbe kerülhetnek. 
A számítógépek környezetromboló 
hatásairól már azóta cikkeznek az 
újságok, amióta a gyárak elkezdték 
a szilíciumlapkák gyártását. Koráb- 
ban nagy reményeket főztek ahhoz, 
hogy az otthoni számítógép-felhasz- 
nálók körének bővülésével elterjed 
a távdolgozás, s így csökken a mun- 
kába járók száma, következéskép. 
pen kevesebb gépkocsi fogja szeny- 
nyezni a környezetet. A valóságban 
viszont a hordozható számítógépek, 
illetve a mobil számítástechnika tér- 
hódításával az iroda éppenséggel 
nem az otthonokba, hanem az autók- 
ba került. Halványodnak a papír nél- 
küli írodához főzött remények is, 
mivel az elektronikusan keletkezett 
dokumentumokat a feldolgozás so- 
rán még mindig kinyomtatják. 
Európában. azonban az idei év 
vízválasztónak bizonyulhat, ugyan- 
ís rövidesen elfogadják az Európai 
Unió brüsszeli bizottságának írány- 
elveit az elektromos és elektronikus 
berendezésekből származó hulladé- 
kok kezeléséről. Ezek szerint az el- 
vek szerint a tagállamoknak a meg- 
felelő . meghozandó törvényekkel 
2004-től kötelezniük kelj a gyártó- 
kat az elhasznált, régi számítógépek 
begyűjtésére és újrahasznosítására. 
Az előírások szigorúak, és áthágá- 
Sukat szigorúan megbüntetik: a leg- 
több berendezés tömegének 70 szá- 
zalékát fel kell dolgozni, azokét pe- 
díg legalább 90 százalékban. ame- 
lyekben katódsugárcsó ís van, Eb- 


ben az ágazatban ugyanis a legjob 


huzamosan mindannyian iparspeci. 
fikus területekre ís be akarnak lépni, 
Sőt horizontális megoldásokat szál: 
Iítanak olyan felkapott diszciplínák. 
nak, mint a CRM. Néhány ERP- 
szállító más .szoftverrétegekbe" is 
elmerészkedik — például az. infra- 
struktúrába -, hogy alkalmazásso. 
rozatokat foghasson össze. A füg. 
geilen  rendszerfejlesztők mélyebb 
Sszoftverrétegeket is megcéloznak — 
lásd üzleti adatgyűjtés -, mert ügy. / 
feleik sgerincszállítójávár" akarnak 
válni. 

Az elektronikus kereskedelem is ) 
fontos terület az ERP-renászerek ! 
gyártóinak szemében. AZ e-keres- ! 
kedelem az eddigieknél sokkal ma- ) 
gasabb színtű integrációt követel a 
vállalati működést támogató alkal- 
mazások — például a tranzakció- és ! 
rendelésfeldolgozás — és a web vel 


ban a csöves" monitorok szemét [ 
dombra dobása veszélyezteti a kör. 
nyezetet, mivel olyan mérgező anya- 
gok szivárognak ki belőlük, mint a 
kadmium, az ólom és az arzén. De 
ma még nincs igazi altematívája a 
kukának; az sem megoldás, hogy a 
monitorokat, úgy, ahogy vannak, 
bezúzzák és betonba keverik. mivel 
az ilyen betonból kiáramló por épp- 
ilyen mérgező: egyetlen sugárcső 
ólomtartalma 2 ezer liter vizet fer- 
tőzhet meg. Egy brit szakértő sze- 


rint például az Egyesült Királyság- 
ban évente 4 millió csöves monitor 
kerül a szemétbe; újrahasznosításuk 
nem lesz olcsó mulatság. ugyanis 
egyetlen darab feldolgozása 4 font- 
ba kerül, s ebben még nincsenek 
benne a logisztikai költségek. 

A számítógépdobozok újrahasz- 
nosítása sem olyan triviálás, mint 
"gondolnánk, de ezen a problémán jó 
tervezéssel segíteni lehet, hiszen az 
elavult, tönkrement belső résszel 
együtt nem kell feltétlenül a dobozt 


ső vonalbeli 


] őket összecszvarozni, hogy röv 


) ra buzdítják a vállalati felhas 


alkalmazásai között 
Travis White, a J.D. Edwardsnak 
az európai, közel-keleti és africai 
(EMEA) térségért felelős alelnöke 
szerint fő fejleményként a weben 
XML formátom növekvő husználata 
várható, mivel ez megalapozza az 
EDI intemetes alkalmazását Cége 
Javára és XML-re alakított át min 
den saját gyártmányú szoftvert, hogy 
azok alkalmasak legyenek elektro. 
níkus kereskedelemre és a szállítói 
tánc kezelését 

Jóllehet az ERP-piac manapság 
kissé Jeültv, szakértők mindezek 
ellenére úgy tartják, hogy még 
kán van tér előtte a növekedé: 
leg a nyugtalannak ígérkez 
év után. Addig a szállítóknak be 
kell émiük 25 százalékos növeke 
désset 


Mártonffy Attila 


Hardver-újrafeldolgozás 


Itt a , zöld" számítástechnika 


tölteni, vagy kevesebb kell 
] debb időbe teljen a feldolg, 
Az is nehézséggel jár, hogy a gyár 
tásban többféle műanyzgot is fel. 
használnak. A dobozokat, tokokat 
aztán lángmentesítő anyaggal von. 
Jjúk be, s az rendkívül mérgező g: 
7okat bocsát ki a feldolgozási folya- 
matban, S ba valaki címkéket ra. 
gasztgatott rájuk, akkor azokat gon 
dosan le kell fejteni a dobazokról, 
különben nem lehet őket feldolgoz. 
ni. Egy másik fontos dolog, hogy az 
ólmot ki kellene küszöbölni a for- 
rasztóanyagokbál, csakhogy nehéz 
Más, megbízható és főként olcsó 
anyagot találni. 

A gyártók többféle stratégiát fon- 
tolgatnák az újrahasznosítás költsé 
geinek csökkentésére. Néhányan ar: 


ásuk 


kat, hogy vásárlás helyett bérel; 
számítógépeket, így ugyanis a 
lító könnyebben ellenőrízh 
dolgozási folyamatot. Az EU 
rú szabályai azonban agg 

keltenek a gyártókban a költ: 
illetően, mivel nem szeretnék eze. 
ket a költségeket a fogyasztókra át. 
hárítani, Továbbá félő, hogy a di 
rektívák betartása az újrahasznosító 
ipar terjedésének közvetett hatása- 
ként az egész elektronikai ipar visz- 
szaeséséhez vezet. A számítóg 
újrahasznosításának . termész 
következik, hogy különbözik más fe- 
héráru végső feldolgozásától. ugyan. 
ís a PC-knek életciklusuk végén 
még mindig van némi értékük, hisz 
egyik-másik alkatrészüket ismét be 
lehet szerelni egy másik számító- 
gépbe. Az IT-ipar mindazonáltal azt 
szeretné, ha mindenkinek jutna va- 
tamilyen szerep az újrafeldolgozás- 
ban, a végfelhasználó pedig felelős- 
ségteljes magatartással járulna hoz: 

zá a környezet védelméhez. 


15 kidobni; szabványos alkatrészek- 


ből új tartalommal lehet őket meg- 


M. A. 


Előzetes 


Allghanem ez a júliusi az utolsó 
README, amelynek elkészültében 
Váncsa Istvánnak Godzilla volt a 
Parmere. Értelemszerű hát, hogy az 
átmenetinek tekinthető időre csupán 
apróságokat" költöztetett a régi gép. 
merevlemezére. A  szoltvervendé. 

gek között több olyan is akad, ame. 

lyet a szerző nemes egyszerűséggel a 
fölösleges alkalmazások körébe von, 


van viszont olyan is, amely már a / 


hasznos. ügyes vagy éppen az esz 


szenciális képződmény jelzőt is 
kiérdemli. Godzillát azonban a ven 
dégek távoztával sem kell félteni: a 
hírek szerint egy másfajta operációs 


r kerül rá, . amiról azt mond: 
nemcsak igénytelen és 
gyors, hanem csuda stabil is, fel, 
használóját kissé igénybe veszi 
n cserben sohasem hagyja 


rends; 
hos 


E-busíness: 

elképesztő nagy varázs? 

A döntéshozóknak görcsbe rándul a 
gyomruk vizionáló tanácsadók és IT- 
allat 1 azok mindent 
öpró új technológiákról és új pa 


mdigmákról sz 
School ot E 


A Lon 


jokolnak. 


E számunk hírdeti 


ezt ketptus 
MEZEm TR Tikgrs Adber 


százaléka véli úgy, hogy az újdon. 
ságok nevezetesebben hozzájárultak 
cégük jó működéséhez; egy másik 
kérdésre válaszolva pedig $O száza- 
lék azt mondta, hogy ezeknek az űj- 
donságoknak kiábrándítóan csekély 
hatásuk van a versenyképességre 


) Az It-szabású ember 


Nem a puska ől, hanem az ember, 
aki a ravaszt meghúzza, nem az au: 
tó ün el a kutyát, hanem a figyel. 
! mellen sofőr. Nem az IT emberte 
len. hanem azok, akik ön. cég; 
) pincérdekből vagy esetleg csak egy 
szerű tévedésből nyilvánvalóan, de 
sokszor igen nehezen rajtakapható 


) módon ís rúloznak, torzítanak, el 
! haltgatnak — magyarán: hazudnak 
! 

] Itt van Amerika 


A Kossuth kiadó Kontinensről kon. 
) tmensre című CD-sorozatának újabb 
darabja mind grafikai megjelenésé. 
ben, mind temarikájában hasonlít a 
nagy sikerű, Afrikát bemutató nyi. 
tódarabboz, de míg ott értelemsze 
rűen az egyedülálló állatvilág a leg: 


főbb jellemző, emiti a geológiai jel 
ségekre kerül a hangsúly 
tükröződik a főmenü kíná. 
Iazában is 


Az Infovorld elemzője, Maggíc 
Biggs szerint a 64 bites kiszolgáló: 
oldali zer legújabb 
változata, a május végétől kapható 
OS/400 Version 4, Release 4 a leg 
korszerűbb A$/400-as modellekkel 
jó szívvel ajánlható a rendszerüket 
továbbfejleszteni szándékozó mos 
tani felhasználóknak. Azoknak is ér 
emes fontolóra venniük az áttérést. 
akik a kiszolgálók konszolidációjá 
val szeretnének lefaragni számítás. 
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Computerworld-Számítástechnika 


nemzetközi niormatkai hettapot ( ) példányban, 


Az CW-SZT ONLINE használatkbaz kérjük az mibts porokat 18 ölte 


Ea 


1537 Buászpest, Pontzóér 388 e Far: 356972 


7620 tonnán 
40 töroten 
1820 torrtárt 


a a s a 


Futás Jeköer Z. Ogtor. 
Szrrlumatáság 
zgrárézég dő 
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ászt gvéeret 

agy fee szamnutttechanta ha 
Vfteszááségk 4 kézmoka lehetőséget verni 
(pemámeza, nem vállálja azok visszakktését, mepdr 
én, A Compalervmuztó Szárait krvlatban és mel. 
Jkdrtelten megjelenő valameroyi chat (erodelben 
Fagy ford), minden megjelent képcs, tibtázany, 
ntén ng rirlkösadtt elött, 
4. vagy frtal hizárolag a 
Kiadó edőzeam engedélyére 
Mirdetéstetvetel 
inámosk SésEl 
1017 Budapest, Mirvány a. I7.7.em, 
Levéletm 1537 Butapt, PE.36 
Tekeht . 356-BGDI 
Telefoatbetan 175-OI9T 
A turóetésekat a Kiadó ú legragyobb körühekimévet 
ezek, de turülamakért veze vállalha felelősséget 
Veartás halagd Ztoátos 
1012 Bulapest, Márvány a 177. em. 
Penta 1937 Bodapest, PE 386 
Tedefonmelék 122. 
894 szám 
A kget A MÍRKPR Rt. a Nemturó Hélapáeyeztelmi 
m rjestk, EGY. azámítáattehalkai 
zakistnek reset. TRE ánál az ögakgárana 
14 na Egyes ttázmok ára 149 Mt. 
Tdkrttend 3 Kindönál szevnélyesza fenádn vagy 8 
máá sz MKO DOCOOI ZNI 6 ÁONTY NY szdre 
baszáanom OTP bazábártyával jmatribező alvaogtak 1 
oaníTtnl a előlízetbesmek 3 2465.0000-a zártam 
9 én 270 örs körön, Eöföeséi álj egy évre T6KD ANT 
fenn XMMON mgyedóree 1920 A. 
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; kompatibilis integrált rendszere? 
Válassza a 


scala 


ügyviteli és vállalatirányítási rendszerét, mellyel 1-3 hónap 
alatt felkészülhet a következő évezred kihívásaira, 


Az Unioffice Számítástechnikai Kft. 


Support Team Kft. 


Tellftoc 269.2233. 269.2797 
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MÉG BIZONYTALAN 
mi lesz 2000-ben? 


) bevált termékeinek és H 
! szolgáltatásainak értékesítésére 
, kereskedelmi munkatársakat keres. 


É Angol-németnyelv-tudás, / Megoldjuk kérdéseit! 
:  Lotus-I [ lőt t, LÉK 
1 ba Se 10sE mas szőlsgbbétásák - 2000. év vizsgálatok 
jo skot I Ú (EWSW egyéb eszközök bevizsgálása) 


- 2000. év audit 
(BSI és ISACA standardok szerint) 


Jelentkezni az alábbi teletonszámon, 
illetve e-mailben lehet. 


KORSZAKVÁLTÁS A FAXOKNÁL 


Y : normál papíros fax, 
komfortos telefon és másoló egy készülékben. 


Miért használ még mindig hőpapíros faxokat? 


Irt az ideje, hogy készülékét lecserélje normál 


ALBAGDMP 
papíros faxra. 0 


Adler 
egy nem drága, alapszolgáltatá- 
sokat nyújtó készülék a nor- 
mál papíros faxok világában. 


FX-600 69.999— Ft 
helyett 59.900,- Fi 


TRIUMPK-ADLEG 


Ha esetleg lézerfaxra fáj a foga, akkor is forduljon 
bizalommal hozzánk. A fenti árak az ÁFÁ-t nem tartalmazzák! 


Sanyo Diszrribúció —— NÉHÁNY FONTOS TULAIDONSÁG! ! 
és Szaküzlet 28 oldalas lap memóriz, 250 oldalas fólia, ! 

1011 Budapest, Fő u. 31 hívás-szétválasztás, adás memóriából, 
Tel/Fax: 201-7782 16 árnyalat, kis helyfoglalás, 
Tel.: 201-2407 5 lapos adagoló, 30 db A4-es lap tároló, 


Fax: 201-4322 5 cél- és 45 gyorshívó memória, 


másolás normál papírra, 
VÁRJUK VISZONTELADÓK JELENTKEZÉSÉT IS ! 


ALBAOOMP Számítástechnikzi Rr  Szaküzletek. 
H- 8000 Székesíehérvár 


hívás és körfax 


1065 Bu Műskölc 
Telefon: 372-7575 - SW jogtisztasági audit Telefon: (22 Nagymező ie 25. 
! e-mail; applicationgounioticehu . £ 1- SW leltárkészítés KS Szita 


1055 Budapest V.. Falk Mixsz utca 6. 
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ÁT árvátozyutás jogat tarztarjuk, Ársena a fütnen B. átagcson tömzözta Ő 


Szoftverforgalmazók figyelem! 


Sürgős ajánlatokat várunk a következő szoftverek 
azonnali szállítására 


Windous 98 upgrade magyar (3.11-ről) 27 db 
MS Office 97 upgrade magyar 109 db 
MS Office 97 magyar (Business Office) 44 db 


MBKF Kht. 
Telefax: 318-3732, Dinnyés Jánosné 


LTACIÓ 


RÖVID TÁVÚ TOVÁBBKÉPZŐ ÉS HIVATALOS MICROSOI LYAMOK 


SZEPTEMBERI AJÁNLATUNK 


E ájékoródhat 


ájékoztatónkat a SZÁMALK OKK Továbbképzési 
st, Etele űt 68., Telefon: 203-0304/3050, 3051 Telefax 


Kérje részlete 


1115 Bud: 203-03-I8S 


(AOMPUTER 
JÁSSOCIATES 


lest McLaren Mercedes ezen 


oljuk Azáltal, hogy 
információkat teljesen új szemszögből nézi, a csa 
pat rövidebb idő alatt bölcsebb dön ket tud 
ni. Egy olyan üzletágban, ahol századmásodper 
etrik cek a világot jelenthetik, a Unicenter TNG lényeges 
rdának válto; Z 
ke alatt Ez csak egy példa arra, ahogy a Unicenter TNG 
g új ?) a legkülönbözőbb vezetek legkülönbözőbb 
aj ító berendezéseit írányítja 
est McLaren M jes - amely a ninket, hogy elmondhassuk, hogy a Unicenter TNG hogyan 
eket a. heti Iményesebbé az Ön vállalkozását 
center TNC t nt 
erejéig - a Hívja a 374-9600-t, vagy keressen fel 
ehe r ú lehet minket a www.cai.com címen. 


Ünicenter TNG 


